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crecimiento paraguayo

T odo hace indicar que, en el 2025, la economia
paraguaya apunta de vuelta a destacarse inclu-
so en la region con un desempefio so6lido, sostenido
una vez mas por el sector agropecuario, que actud
como principal motor del crecimiento, segun esti-
maciones preliminares del Banco Central del Para-
guay y de economistas privados.

En efecto, conforme cifras todavia a confirmar, el
PIB habria registrado una expansion cercana al 6%,
ubicando al pais entre los de mayor crecimiento en
América Latina. Este resultado estuvo fuertemente

NOTA DE TAPA explicado por el dinamismo del campo y su enca-
EVALUACION 2025: SUMA DE LAS PARTES denamiento con la industria. No obstante, eviden-
PARA FORTALECER EL TODO ci6 un comportamiento con altibajos.

ENTREVISTA

PARAGUAY ES UN PAiS
ESTRATEGICO Y PRIORITARIO
PARA CORTEVA

AGRODINAMICA

CERRO EDICION RECORD Y
PROYECTA SU HISTORICO
30° ANIVERSARIO

Las exportaciones agropecuarias mostraron un
fuerte impulso, especialmente en la carne, cuyos
envios crecieron alrededor del 10% en volumen y
valor, consolidando a Paraguay como un proveedor
relevante en los mercados internacionales. El maiz
también tuvo un buen desempernio, con un aumento
estimado del 8% en las exportaciones.

Eso se vio favorecido por una campana mas esta-
ble. Sin embargo, en forma general, la agricultura
primaria, en particular la soja, atraves6 un afio de
EASEE altibajos debido a la volatilidad climatica, aunque
AGROBAY'INAUGURO logro sostener niveles importantes de produccion.
NUEVA'SUCURSAL CON EL La ganaderia y la industria carnica arrojaron resul-
CONCER SRR EALER tados mas favorables para la macroeconomia.

Esto obedecié a exportaciones dinamicas, con el
envio de otras proteinas de animales, en especial
porcinas, seguida de avicolas, con nuevos merca-
dos. A su vez, las manufacturas de origen agrope-
cuario, como aceites, harinas y alimentos proce-
sados, crecieron en torno al 7%, aportando mayor
valor agregado y reforzando el aporte del campo.

Faltan cerrar los nimeros y, sobre todo, mirar al
futuro, con una proyecciéon positiva, aunque en

BOX EMPRESARIAL términos macroeconémicos quizas contemplando

; aspectos mas reservados con un moderado opti-
AGROFERTIL CONSOLIDA P . o i li 1 p

SU PRESENCIA EN EL mismo sin que ello implique que el sector produc-

NORTE DEL PAiS tivo vuelva a tener la mayor incidencia en la gene-

racion de la riqueza del pais.
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ACTUALIDAD

Nuevas oportunidades para el sector
forestal en destinos estratégicos

a Federacion Paraguaya de

Madereros (Fepama) se reunio
recientemente con el ministro de
Relaciones Exteriores, Rubén Ra-
mirez Lezcano, con el proposito de
analizar lineas de accién destina-
das a fortalecer el posicionamiento
internacional del sector foresto-
industrial y generar nuevas opor-
tunidades comerciales para el Pa-
raguay en mercados estratégicos,
divulgo el gremio forestal a través
un informativo institucional. Uno
de los ejes centrales de la reunion
fue la posibilidad de proveer ma-
dera paraguaya para los futuros
proyectos de reconstruccion del
Gobierno de Israel. Esta iniciativa
tomo impulso tras conversaciones
previas con el ministro de Indus-
tria y Comercio, Javier Giménez,
ocasion en que se destacd que
Israel requerird importantes vo-
limenes de madera para encarar
sus obras. Con miras a aprovechar
esta oportunidad, Fepama solicito
el acompanamiento institucional

de la Cancilleria para encaminar
gestiones formales ante las auto-
ridades israelies, buscando posi-
cionar al Paraguay como un pro-
veedor confiable, competitivo y
estratégicamente ubicado. Otro
punto relevante de la agenda fue la
necesidad de reactivar las conver-
saciones con mercados de alto po-
tencial. En este contexto, el canci-
ller aport6 una vision enfocada en
mercados emergentes que estan
adquiriendo creciente relevancia.
Senal6 especialmente a Emiratos
Arabes Unidos, Qatar y otras eco-
nomias de Medio Oriente, que hoy
se consolidan como plataformas
logisticas, financieras y tecnolo-
gicas, con una demanda creciente
de productos madereros y fores-
tales. El andlisis también abarcé
oportunidades en el Sudeste Asia-
tico, donde Indonesia, Malasia y
Vietnam se perfilan como merca-
dos clave, ademas de paises dina-
micos como Japoén, Corea, Taiwan
y Singapur, que se han convertido
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en polos estratégicos para la ex-
pansiéon exportadora del sector.
Desde la Fepama destacaron que,
la articulacion entre politica pa-
blica, diplomacia, instituciones
del sector maderero e industriales
representa la via mas solida para
alcanzar una insercion internacio-
nal mas competitiva y sostenida.
Algo sumamente necesario, con-
siderando el gran desarrollo de
las plantaciones forestales indus-
triales en Paraguay, con mas de
70,000 hectareas plantadas cada
ano, lo que indica una ampliacion
sustancial de la oferta de mate-
ria prima a la cual la industria y el
mercado deberan estar prepara-
dos para responder en un futuro
muy cercano. CA

Rechazo a supuesto faltante de carne para las fiestas

L a Asociacion Rural del Para-
guay (ARP) salio al paso de
versiones que alertan sobre un
supuesto faltante de carne en las
carnicerias durante las fiestas de
fin de afio y asegurd que no exis-
te ningtn riesgo de desabasteci-
miento en el mercado interno. A
través de un comunicado, el gre-
mio sostuvo que el pais cuenta
con ganado suficiente y con plan-
tas frigorificas plenamente ope-
rativas, con capacidad de faena
mas que adecuada para cubrir la
demanda local sin inconvenien-
tes. El gremio afirmo6 que no hay
limitaciones productivas, técni-
cas ni operativas que justifiquen
escenarios de escasez y aclaro
que el aumento de las exporta-
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ciones no implica necesariamen-
te una menor disponibilidad de
carne para el consumo interno.
En ese sentido, record6 que Para-
guay no exporta carne con hueso,
por lo que una mayor actividad
exportadora deja mas volumen de
este tipo de cortes en el merca-
do local, incluidos los de mayor
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consumo tradicional. Para la or-
ganizacion, asociar exportacio-
nes con faltantes carece de sus-
tento técnico y solo seria posible
si hubieran cambiado las reglas
del mercado, situacion que, en el
caso que se registre, deberia ex-
plicarse con total transparencia.
La ARP remarcé que Paraguay es
un pais productor de carne, con
capacidad probada para abas-
tecer a su poblacion y cumplir
simultaneamente con sus com-
promisos externos. Finalmente,
llamo a evitar el alarmismo, pidi6
responsabilidad y prudencia en la
comunicacion y aseguro a la ciu-
dadania que la carne para las fies-
tas decembrinas esta plenamente
garantizada. CA
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ACTUALIDAD

Balanza sostenida por exportaciones agropecuarias

] 4ltimo informe de comercio

exterior del Banco Central del
Paraguay (BCP) confirma que el
sector agropecuario volvié a ser
el principal motor del desempe-
fio exportador del pais al cierre
de noviembre de 2025, destaco la
Union de Gremios de la Produc-
cion (UGP), en uno de sus bole-
tines semanales, en la primera
quincena de diciembre. Aunque
el total exportado creci6 5,3% en
volumen y 5,6% en valor, la es-
tructura exportadora muestra se-
fales mixtas refiri6 el informativo,
pues se identificaron retrocesos
en productos primarios clave,
compensados por un fuerte avan-
ce de las manufacturas derivadas
del agro. Las exportaciones regis-
tradas totalizaron 10.868,2 mil to-
neladas, lo que representa un cre-
cimiento del 1,9% con respecto al
mismo periodo de 2024. En valor,
estas alcanzaron USD 10.370,6 mi-
llones, impulsadas principalmente
por tres rubros, la carne bovina, el
maiz y el aceite de soja. En el total
exportado (incluyendo reexporta-
ciones y otras partidas enviadas),
Paraguay acumul6 USD 15.535 mi-
llones, reforzando el peso estra-
tégico del comercio exterior en la
economia local. El grupo de pro-

ductos primarios cay6 12,6% en
valor, con una incidencia negativa
de -4,8 puntos porcentuales. Este
retroceso se ve reflejado también
en los voliumenes de soja, que cayo
19%, perdiendo 1.502,2 mil tonela-
das, la mayor caida entre todos los
rubros; el trigo retrocedié 6,2%,
con una baja de 32,7 mil tonela-
das. A pesar de esto, dos produc-
tos lograron atenuar la caida del
segmento. Por una parte, el maiz
creci6 88,7%, sumando 1.532,5 mil
toneladas, lo que lo convierte en
el principal compensador de la
menor oferta de soja y la caida
sostenida de su cotizacion en el
mercado internacional. Por otro
lado, el resto de semillas y frutos
oleaginosos arrojo +6,4%. Asi, el
conjunto de productos primarios
cerr6 el periodo con 10.868,2 mil
toneladas, representando el 68%

del total exportado y aportando
una incidencia leve pero positi-
va de 1,3 puntos porcentuales al
crecimiento de las exportaciones
registradas. Otro aspecto positi-
vo fue que el segmento de Manu-
facturas de Origen Agropecuario
(MOA) fue el de mejor desempe-
fo. Crecio 14,9% en volumen, con
un aumento de 596 mil toneladas,
y aporto 3,9 puntos porcentuales
a la expansion total. Este compor-
tamiento confirma el proceso de
mayor industrializacion dentro
de la cadena agropecuaria, don-
de Paraguay contintia ampliando
su capacidad de procesamiento,
agregando valor y diversificando
mercados. El tinico rubro con cai-
da significativa dentro de las MOA
fue el de bebidas y liquidos alco-
holicos, que retrocedié 39,4%,
restando 67,4 mil toneladas. Con
estos resultados, el panorama ex-
portador de enero a noviembre
de 2025 deja una senal clara, que
la agroindustria continta siendo
el pilar del crecimiento nacional.
La caida del complejo sojero en
grano fue absorbida por los exce-
lentes resultados del maiz y por
la expansion de las manufacturas
derivadas de la soja y la carne,
concluy¢ el boletin. CA

Récord historico en procesamiento de granos

L a Camara Paraguaya de Pro-
cesadores de Oleaginosas y
Cereales (Cappro) presentd la
edicion de octubre 2025 de su
Boletin Informativo Mensual,
con los principales indicadores
del sector industrial. Al cierre
del décimo mes del ano, el pro-
cesamiento acumulado de soja
alcanz6 las 2.950.978 toneladas,
marcando un nuevo hito para la
industria nacional. Esta cifra ya
super¢ los volamenes registrados
en los anos 2020, 2021, 2022, 2023
y 2024. El desempefio actual con-
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firmé una tendencia positiva en
la agregacion de valor dentro del
pais. El antecedente mas cercano
se remonta al ano 2020, cuando
el volumen industrializado fue
levemente inferior. Incluso du-
rante todo el 2021 se procesé un
6% menos de soja que lo acumu-
lado hasta octubre del presente
ano. Desde el gremio se subrayo
que estos resultados evidencian
el potencial del Paraguay como
polo industrial oleaginoso. El pais
cuenta actualmente con inver-
siones instaladas y tecnologia de

primer nivel. Asimismo, la capaci-
dad operativa disponible permite
proyectar un mayor crecimiento
del procesamiento local. Y, si bien
el sector industrial se encuentra
preparado para seguir avanzando
en la transformacion de materias
primas, el informe subray6 la ne-
cesidad de condiciones adecuadas
para sostener esta evoluciéon. En
ese sentido, Cappro enfatizé que
una politica industrial coherente y
sostenida sera clave para incenti-
var la industrializacién y consoli-
dar el valor agregado nacional. CA
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El Gobierno anunci6 una
nueva baja de retenciones

1 Ejecutivo decidié una nueva reduccién de los derechos

de exportacion (DEX) para las principales cadenas agrico-
las, con el objetivo de mejorar la competitividad del sector y
acelerar el ingreso de divisas. La medida fue comunicada por
el ministro de Economia, Luis Caputo.
Segan detall6 el funcionario, las alicuotas tendran una baja
inmediata que impactara en los complejos agricolas mas rele-
vantes del pais: Soja: de 26% a 24%, Subproductos de soja: de
24,5% a 22,5%, Trigo y cebada: de 9,5% a 7,5%, Maiz y sorgo: de
9,5% a 8,5% y Girasol: de 5,5% a 4,5%
Caputo enmarco) la decision en un “programa gradual de re-
duccion permanente de retenciones” y afirmé que la elimina-
cion total sigue siendo una prioridad para el presidente Javier
Milei. Sin embargo, advirtié que la velocidad del proceso de-
pendera de la evolucién macroecondémica.
Las entidades del agro y la agroindustria respondieron rapida-
mente y de manera mayormente favorable al anuncio, aunque
con distintos matices y reclamos.
La Camara de la Industria Aceitera y el Centro de Exporta-
dores de Cereales (CIARA-CEC) calificaron la baja como “un
paso muy positivo”, pero insistieron en la necesidad de seguir
trabajando para reducir la elevada carga tributaria, especial-
mente en el complejo sojero.
La Confederacion Intercooperativa Agropecuaria (Coninagro)
expresd confianza en que el Gobierno continuara avanzando
hacia una eliminacién definitiva de los derechos de exporta-
cion. Por su parte, las Bolsas del pais publicaron un documento
conjunto en el que celebraron la reduccién como un “paso cla-
ve para la competitividad” y reclamaron previsibilidad y reglas
claras para sostener inversiones.

Cayo0 la faena bovina en noviembre

a faena de noviembre de 2025 se ubico en torno a 1,047

millones de cabezas, lo que signific6é un recorte del 12,9%
frente a octubre, equivalente a 155,5 mil animales menos. En la
comparacion interanual, este mes también mostré una baja, ya
que se faenaron 106,3 mil bovinos menos que en igual mes de
2024, lo que implica una merma del 9,2%.
Con 19 dias habiles, frente a los 23 de octubre, la faena diaria
trep6 a 55,1 mil cabezas, es decir un 5,4% por encima de las 52,3
mil de octubre. Aun asi, qued6 por debajo de las 57,7 mil cabe-
zas promedio que se habian procesado por dia en noviembre
del afio pasado, lo que refleja un funcionamiento mas intensivo
de la capacidad instalada pero sobre una oferta total menor.
En el acumulado de once meses, la industria faeno 12,44 millones
de bovinos, un 1,9% menos que los 12,69 millones registrados
entre enero y noviembre de 2024. La brecha se explica, sobre
todo, por una menor entrada de hembras adultas y de machos
de cuatro dientes, mientras que creci6 la faena de hembras jo-
venes de dos dientes y de novillos de seis dientes. La composi-
cién por sexo y denticién muestra un leve retroceso en el uso
de hembras. En noviembre, su participacion fue del 48,4% de la
faena total, practicamente el mismo porcentaje de un afo atras.
En el acumulado enero-noviembre, las hembras representan el
47,4% del total faenado, contra el 47,8% del mismo periodo de
2024, con 167,8 mil hembras menos enviadas a frigorifico.

FUENTE

Avanza la siembra con demoras

L uego de un progreso intersemanal de 14
puntos porcentuales (p.p.), la siembra de
soja a nivel nacional cubre el 58,6 % de las
17,6 millones de hectareas proyectadas para la
presente campaiia, segin indica el panorama
agricola de la Bolsa de Cereales de Buenos Ai-
res. En cuanto a soja de primera, comienzan a
registrarse los primeros lotes en estadios re-
productivos (R1) sobre ambos nucleos, bajo 6p-
timas condiciones de humedad.

Asimismo, a medida que disminuye el nivel
de agua, se aceleran las labores sobre el nor-
te de La Pampa-oeste de Buenos Aires, pero
la falta de piso contintia demorando las labo-
res sobre el centro de Buenos Aires.

Gana impulso la siembra

P or su parte, la siembra de maiz con destino a
grano vuelve a ganar impulso, especialmente
desde el centro hasta el sudoeste de Buenos Ai-
res. Ala fecha, se ha implantado el 59,2 % del total
nacional, reflejando un marcado progreso dentro
de la ventana de siembra tardia. Del 4rea ya sem-
brada, el 88 % presenta una condicion de cultivo
entre Buena y Excelente, sostenida por la adecua-
da humedad en los perfiles registrada durante las
ultimas semanas. Si bien persisten sectores pun-
tuales con excesos, estos no modifican el pano-
rama, la correcta recarga de los perfiles asegura
una buena emergencia y desarrollo inicial de los
lotes tardios, y favorece a los maices mas adelan-
tados de los planteos tempranos que se encuen-
tran iniciando la etapa de panojamiento.

La campana triguera sigue
sorprendiendo con buenos rindes

E n cuanto al trigo, la cosecha marcé un pro-
greso intersemanal de 14,9 p.p. y a la fecha
ya avanz6 sobre el 60,2 % del area apta. Los ren-
dimientos obtenidos a partir de la continuidad
de las labores sobre el centro del area agricola
promedian 37y 38 qq/ha para Cordoba y el cen-
tro-norte de Santa Fe, 45 qq/ha para Entre Rios y
entre 56 y 58 qq/ha para los Nucleos Norte y Sur,
elevando el rinde promedio nacional a 41,4 qq/
ha. Por otra parte, se registra la trilla de los pri-
meros lotes en el sur del area agricola, con ren-
dimientos preliminares entre los 35 y los 48 qq/
ha, superando los promedios histéricos zonales.

CAMPO AGROPECUARIO | 10 | DICIEMBRE 2025
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ENTREVISTA

GINO DI RAIMO JUNICR
Paraguay es un pais
estratégico y prioritario
para Corteva

GINO DI RAIMO JUNIOR, LIDER REGIONAL DE VENTAS DE CORTEVA AGRISCIENCE, COM-
PARTE LOS OBJETIVOS DE SU GESTION, ANALIZA LA COYUNTURA DEL AGRO PARAGUAYO
Y ADELANTA LOS PRINCIPALES HITOS TECNOLOGICOS QUE MARCARAN EL FUTURO DE LA
COMPANIA. En un contexto de mercado mas competitivo y productores cada vez més
cautelosos, la compafiia refuerza su posicionamiento y apuesta en este pais con
tecnologias inéditas. “Paraguay es un pais estratégico y prioritario para Corteva”.

N

ﬁ.-—/

_P: ;Como evalua la situacion actual de
Corteva en Paraguay?

_ R: Corteva opera en Paraguay
con dos grandes unidades de
negocio bien definidas. Por un
lado, el negocio de semillas de I R
maiz, con marcas de fuerte po- (AR
sicionamiento como Pioneer, A (i I I ||
Nord y Brevant. Por otro, la I Y
unidad de Crop Protection, que
comprende todo el portafolio de
agroquimicos.

Ambos negocios funcionan de
manera casi independiente y se
apoyan en una solida red de ca-
nales de distribucion. El 2025 fue
un ano de alta competitividad.
Estamos dentro de los objetivos
previstos, aunque como compa-
fia siempre buscamos anticipar- ; K
nos al mercado. - =
El productor paraguayo viene M ;Egg&@gﬁiqb
atravesando varios ciclos con MTA{#DECOR]’EVA
precios ajustados, lo que impacta |
directamente en la toma de deci-
siones. Hoy observamos compras
mas cercanas al momento de uso,
lo que modifica la dinamica co-
mercial tradicional. El mercado
es mas competitivo y con mayor
oferta, pero entendemos que es
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parte de un escenario normal.
Nuestro desafio es adaptarnos y
acompanar al productor con so-
luciones eficientes.

_ P: ;Qué nuevas tecnologias prevé
Corteva incorporar en el corto plazo?
_R:La innovacion es el eje central
de Corteva. Para el proximo ano
tenemos tres nuevas tecnologias
listas para su lanzamiento: dos
fungicidas y un herbicida, ademas
de avances importantes en trata-
miento de semillas.

De estos desarrollos, tres son
productos completamente
nuevos con patente propia. El
lanzamiento mas relevante es
Vicroya™ Ora, un fungicida
perteneciente a un nuevo grupo
quimico, que estara dis-
ponible comercialmente
para la préxima campa-
fa de soja.

Se trata de una herra-
mienta especialmente
diseniada para el control
de roya, una enferme-
dad que volvié a tener
una fuerte presencia en
esta campana. La incor-
poracion de un nuevo
grupo quimico es clave
desde el punto de vis-
ta del manejo de resistencias y
creemos que tendrd un impacto
muy positivo en el sistema pro-
ductivo.

Un dato no menor es que Para-
guay sera el primer pais del mun-
do en lanzar comercialmente
este nuevo grupo quimico, lo que
refleja la confianza de la compa-
fiia en el mercado local. Los otros
productos representan evolucio-
nes de soluciones ya conocidas.
En este contexto, proyectamos
un 2026 muy alentador, con un
portafolio renovado y competi-
tivo.

_ P: ;Corteva continuara operando con
las dos unidades de negocio en el pais?
_R:La compaiiia ya comunic6 que,
a partir del 1 de agosto de 2026,

Corteva se dividira en dos empre-
sas a nivel global. El negocio de
Crop Protection y especialidades
continuara bajo el nombre New
Corteva, mientras que el area de
genética y biotecnologia pasara a
operar con otra denominacion.

_P: ;Como esta posicionada la empresa
en materia de recursos humanos?

_ R: A nivel global, Corteva viene
atravesando un proceso de trans-
formacion, impulsado por el cre-
cimiento y la necesidad de mayor
eficiencia y alta performance. Es
un cambio que comenz6 hace dos
0 tres anos.

En Paraguay, los movimientos
fueron mas bien resultado de de-
cisiones personales de los cola-

Un dato no menor es que Paraguay
sera el primer pais del mundo en lanzar
comercialmente este nuevo grupo
quimico, lo que refleja la confianza de la
compania en el mercado local. Los otros
productos representan evoluciones de
soluciones ya conocidas. En este contexto, . R: Estamos desarrollan-
proyectamos un 2026 muy alentador, con
un portafolio renovado y competitivo.

boradores, en un proceso natural
de evolucion del equipo, mas que
de reestructuraciones internas.

_ P: ;Qué enfoque tiene la compaiia
respecto a la equidad de género?
_R:En Corteva no se trabaja desde
la 16gica de la competencia entre
géneros o razas. La prioridad esta
puesta en el talento y el desem-
pefio profesional. Las oportuni-
dades estan abiertas para quienes
demuestran capacidad y compro-
miso, y los cambios que se obser-
van en Paraguay forman parte de
una evolucion natural del merca-
do laboral.

_P: ;Cuales son los objetivos de tu ges-

tion al frente del negocio?
_ R: El objetivo principal es con-
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solidar la percepcion de Corteva
como una compainia de innova-
cion. Ya contamos con clientes
que reconocen el valor agrega-
do que aportamos a sus sistemas
productivos, y queremos profun-
dizar ese vinculo.

Con las nuevas tecnologias que
se aproximan, sera clave enten-
der la dindmica del mercado y
alinear correctamente la estra-
tegia comercial, para que el pro-
ductor perciba claramente los
beneficios de trabajar con nues-
tras soluciones.

_P: ;Se mantendran los actuales cana-
les de comercializacion?

_ R: Si, la estrategia es continuar
trabajando con los mismos cana-
les, aunque es natural que
algunos crezcan mas que
otros, acompanando la
evolucion del mercado y
las oportunidades de ne-
gocio.

_ P: ;Habra novedades tam-
bién en el negocio de maiz?

do nuevos hibridos con
mayor potencial de ren-
dimiento y, a mas largo
plazo, nuevas biotecno-
logias, que seguiran fortaleciendo
nuestra propuesta en el cultivo de
maiz.

_P: Para cerrar, ;qué mensaje le gusta-
ria dejar al productor paraguayo?

_ R: Paraguay es un pais estraté-
gico y prioritario para Corteva.
No solo desde el punto de vista
comercial, sino también como
plataforma para el desarrollo de
nuevas tecnologias.

Vemos al pais como un merca-
do de vanguardia, con alto po-
tencial de crecimiento. Por eso,
como compania vamos a seguir
invirtiendo y apostando al agro
paraguayo, con el compromiso
de ofrecer innovacion y solucio-
nes que acompanen su evolucion
productiva.



MERCADO

Mercado de maquinarias agricolas
2025 marcado por la cautela

filo del cierre del ano 2025, las es-

tadisticas muestran un desempefo
moderado en el mercado de maquina-
rias agricolas, con un nivel de actividad
inferior al del afo anterior. Esta desace-
leracion responde, principalmente, a la
mayor cautela adoptada por los produc-
tores a la hora de realizar inversiones.
Segtin datos de la Camara de Distribui-
dores de Automotores y Maquinarias
(CADAM), hasta noviembre de 2025 se
comercializaron en el pais 1.409 tracto-
res, 115 cosechadoras y 83 pulverizadoras.
En el segmento de tractores, John
Deere vuelve a liderar el mercado con
una participaciéon del 36%. Le siguen
Massey Ferguson, con el 17%, y New
Holland, con el 14%, consolidando una
competencia sostenida entre las princi-
pales marcas del sector.
El liderazgo de John Deere también se
refleja en el rubro de cosechadoras,
donde concentra el 44% de las ventas.
En segundo lugar se posiciona New Ho-
lland con el 32%, mientras que Case IH
ocupa el tercer puesto con una partici-
pacion del 15%.
Por su parte, en el mercado de pulveri-
zadoras, Jacto se impone con claridad al
alcanzar el 48% de participacién. Case
IH se ubica en el segundo lugar con el
12%, y mas atras, John Deere y Massey
Ferguson comparten el tercer puesto
con el 11% cada una.
El comportamiento del mercado de ma-
quinaria agricola refleja, en gran medi-
da, la realidad del sector agropecuario.
Las distintas dificultades que enfrenta-
ron los productores en los tltimos afios
los llevaron a adoptar una postura mas
prudente en sus decisiones de compra,

y este segmento no fue la excepcion.
De cara al futuro, las expectativas estan
puestas en una buena cosecha. Duran-
te la presente zafra, las lluvias han sido
frecuentes, y el principal desafio sera
evitar excesos que puedan resultar no-
civos en alguna etapa del desarrollo de
los cultivos.

TRACTORES

VENTAS HASTA NOVIEMBRE

Fuente: Cadam.

COSECHADORAS

VENTAS HASTA NOVIEMBRE

Fuente: Cadam.

John Deere 51
New Holland 37
Case IH 17
MF 6
CLAAS 4
Total 15
PULVERIZADORES

VENTAS HASTA NOVIEMBRE

Fuente: Cadam.

John Deere 515

Massey Ferguson 246

New Holland 192 Jacto

Valtra 151  Case IH 10

Case 135 Jp 9

Yto 66 MF 9

Lovol 33 New Holland 7

FARMTRAC 29 KS 3

LS 20  Kuhn 3

HANOMAQ 17 Horsch 1

FENDT 5 Valtra 1

Total 1.409  Total 83
Fuente: CBOT.

Cotizaciones en Chicago (24-12-25)

SO0JA

MAIZ

TRIGO

Ene-26 389 Mar-26 176  Mar-26 190
Mar-26 394 May-26 179  May-26 194
May-26 391 Jul-26 182  Jul-26 199
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Conexic’)n Soja, exitosa
jornada técnicay de
innovacion de Glymax

EL JUEVES 11 DE DICIEMBRE, EN EL LOCAL DE GLYMAX SAN- urante la mariana, el foco
TA RITA, UBICADO EN EL KILOMETRO 197 DE LA RUTA PY06, SE D estuvo puesto en la for-

macion técnica de los

REALIZO LA JORNADA TECNICA QUE REUNI?) A PRODUCTORES, constructores de negocios de
ASESORES, PROVEEDORES Y AL EQUIPO TECNICO-COMERCIAL Glymax, quienes participaron de

una gira técnica orientada ex-

DE LA EMPRESA, PARA FORTALECER EL VINCULO ENTRE TODOS  (jusivamente al cultivo de la soja,
LOS ACTORES DE LA CADENA PRODUCTIVA'Y ACERCAR LAS ULTI- E/)fpllifé Luids finho, gerente de

- arketing de la compaiiia, que a
MAS INNQVA;CIONES PARA EL. CULTIVO DF LA ::‘.0.!A. La actl\{ldad mediad osg del afio yaphabia grga_
se consolido como un espacio de capacitacion, intercambio de nizado otro evento similar, pero
conocimientos y presentacién de tecnologias clave para afron- ~ €on énfasis en hibridos de maiz,

, ;. ~ , con singular éxito, que se repitid
tar los desafios de la proxima campana agricola en Paraguay.  en esta ocasion.
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El concepto de “Conexiéon” na-
ci6 de la necesidad de crear un
ambiente que permita integrar
a vendedores, proveedores, téc-
nicos y clientes, generando un
espacio comun para evolucionar
y capacitarse de manera perma-
nente en un contexto agricola
cada vez mas complejo, explico.
“La idea es siempre brindar a
nuestros clientes y aliados co-
merciales las tltimas novedades
para ayudar a los productores
a alcanzar los maximos rindes”,
destaco.

Uno de los ejes centrales del
evento fue la presentacion de
las novedades en genética de
soja SEEDCORP HO, con mate-
riales de alto potencial produc-
tivo y adaptados a las exigencias
actuales del manejo agricola. En
ese marco, se posicionaron va-
riedades como HO PARAGUACU
64HO130 12X, HO PRATA 67SC115
[2X y HO CASCAVEL 60SC110 12X,
que combinan alto rendimiento
con la tecnologia 12X.

Esto permite orientar las plan-
tas bajo una mayor proteccion
contra orugas y favorecer el ma-
nejo eficiente de malezas. Pinho
subray6 que Glymax es actual-
mente una de las marcas que
mas crece en soja en Paraguay,
con un portafolio so6lido y com-
petitivo que seguird amplian-
dose en los proximos afos. La
jornada también incluy6 charlas
técnicas con proveedores es-

tratégicos, especialmente en el
area de nutricion foliar.

En ese sentido, recordé que Gly-
max mantiene desde hace anos
una alianza con Microxisto, ofre-
ciendo productos de nutricion
foliar y adyuvantes de probada
eficacia. Ademas, se destacod el
posicionamiento de PERFORMA
NEO, un abono Premium, y la in-
corporacion de nuevas soluciones
en fungicidas. Subray6 la alianza
con Sumitomo Chemical, empre-
sa japonesa de alta tecnologia,
que ofrece grandes novedades al
mercado paraguayo.

T

LUIS PINHO, GERENTE DE MARKETING DE GLYMAX.
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Entre los productos a des-
tacar, mencion6 el fungicida
PLADIUS, sumandose al ya co-
nocido KENKO, dentro de un
programa integral de manejo
de enfermedades con exce-
lente relacion costo-beneficio.
La jornada también incluyé un
cuestionario tipo quiz, una di-
namica que busc6 reforzar el
nivel de capacitacion del equipo
técnico y garantizar una aten-
cion de calidad a los producto-
res, seguido del almuerzo con
lo que concluy6 la manana.

Por la tarde, aprovechando las
buenas condiciones climaticas,
se realizo una jornada de cam-
po con la participacién de mas
de 200 clientes de Santa Rita y
zonas aledanas, representando
mas de 100.000 hectareas, des-
tacé Pinho. Los asistentes pu-
dieron observar directamente en
el campo el comportamiento de
materiales y tecnologias, segui-
do de una charla sobre manejo
de enfermedades, tema clave y
sensible para el sojero, finalizo el
entrevistado. CA
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EVENTOS

Agrobay inauguro6 nueva sucursal
con el concepto Smart Dealer

LA EMPRESA AGROBAY ABRIO OFICIALMENTE SU NUEVA SUCURSAL EN JUAN
MANUEL FRUTOS, CAAGUAZU EL PASADO 27 DE NOVIEMBRE. El evento reu-
nio a productores, representantes de marcas aliadas e invitados especiales,
consolidando un nuevo paso en la expansion de la firma en Paraguay.

| acto inaugural inicié con
E las palabras de Carlos Lou-

renco, CEO de Agrobay, y
de Michel Lourenco, director de
operaciones, quienes destacaron
la importancia estratégica de la
region y la vision de crecimiento
de la empresa.
Carlos Lourengo recordd que esta
es la octava sucursal de la compa-
fiia, aunque su presencia en la re-
gion se remonta al afio 2004. “Es
una zona muy desafiante, deman-
da mucha tecnologia y nuestras
maquinas estan preparadas para
atender ese mercado”, afirmo.
Agrobay trabaja con marcas lide-
res como New Holland, Jacto, Jan,
Tatu Marchesan, MacDon y otras,
reconocidas por su alto nivel de
innovacién. Lourencgo sefial6 que,
si bien el enfoque principal ha
sido la agricultura, también existe
un desafio y oportunidad en los
sectores de ganaderia y lecheria,
areas en las que la empresa pro-
yecta expandirse.

COMPROMISO CON EL PRODUCTOR
Y FOCO EN EL SERVICIO

El CEO enfatizé que el principal
objetivo de la nueva sucursal es
brindar una atenciéon integral
al agricultor: “Siempre pensa-
mos en atender bien al produc-
tor. Por eso esta sucursal cuenta
con un amplio servicio técnico y
una fuerte apuesta en repuestos.
Todo lo que el agricultor necesi-

te, estamos aqui para proveerlo”.
También alent6 a los producto-
res a continuar trabajando con
la misma excelencia que carac-
teriza a la region, asegurando
que Agrobay esta preparada para
dar soporte tecnolédgico cada vez
mas eficiente.

Lourenco adelant6 que la em-
presa analiza incorporar nuevos
productos y proyecta abrir dos
sucursales adicionales. “Con 10
sucursales vamos a hacer una
pausa, invirtiendo cada vez mas
en servicios, personas y maqui-
narias”, indico.
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Asimismo, destacé el compromi-
so de la empresa con la formacion
profesional. Agrobay mantiene un
acuerdo con el Centro de Meca-
nizacion Agricola (CEMA), me-
diante el cual ya ha contratado
a 20 estudiantes y otros 17 estan
en capacitacion con miras a ser
también contratados. “Invertimos
mucho en entrenar a los jovenes
paraguayos”, sostuvo.

Pese a los desafios recientes —
como el ingreso de maquinarias
usadas desde Estados Unidos, el
bajo precio de la soja y la sequia
en algunas zonas durante 2025—
Lourenco reafirmoé que la empre-
sa continua apostando por el pais,
inaugurando sucursales y gene-
rando empleo.

SMART DEALER: TRANSPARENCIA E
INNOVACION PARA EL PRODUCTOR

Michel Lourenco explico6 que
la sucursal de Campo 9 fue di-
sefiada bajo el concepto Smart

Dealer, que refleja los valores
centrales de Agrobay: transpa-
rencia, trabajo en equipo y pa-
sién por el cliente.

Este concepto permite que
los visitantes puedan observar
de manera integrada todas las
areas del concesionario: de-
posito, servicio técnico, admi-
nistracion, finanzas y ventas.
“La inversiébn que realizamos
responde a nuestra pasion por
los clientes y nuestro deseo de
ofrecer calidad en esta zona y en
todo Paraguay”, expreso.

NEW HOLLAND RESALTA EL VALOR
DEL CONCEPTO SMART DEALER
Durante el evento, Santiago Giu-
dice, responsable de redes de
concesionarios de New Holland
Agriculture, destac6 que esta su-
cursal representa un paso impor-
tante en la implementacion del
concepto Smart Dealer dentro de
la red de la marca.

El modelo se sustenta en cuatro
pilares principales: Cercania con
el cliente, Customer Experience,
Acceso 360°, Tecnologia e inno-
vacion. “Esto consolida la posven-
ta, permite planificar, detectar
averias y realizar recomendacio-
nes”, senialo Giudice.

Con la inauguracién de su sucur-
sal en Campo 9, Agrobay reafirma
su compromiso con la innova-
cion, el servicio y el acomparia-
miento permanente al productor
paraguayo. CA

Representante Oficial de Y PF

Av. Madame Lynch e/Santa Margarita Youville
Tel.: (595 21) 673 395 - Telefax: (595 21) 684 002
E-mail:ventas@cgs.com.py - www.cgs.com.py

Impuisando el desarrollo del Chaco
COOPERATIVA MULTIACTIVA

Chortitzer Lida
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EVENTOS

Aprosemp celebro su 39° aniversario y

cerro el 2025 con impor

antes logros

LA ASOCIACION DE PRODUCTORES DE SEMILLAS DEL PARAGUAY (APROSEMP) CELEBRO SU
39° ANIVERSARIO DE FUNDACION DURANTE UNA CENA REALIZADA EL 2 DE DICIEMBRE EN
LA CIUDAD DE OBLIGADO, ITAPUA, OCASION QUE TAMBIEN SIRVIG PARA MARCAR EL CIERRE
DE LAS ACTIVIDADES DEL ANO 2025. EL evento reunid a asociados, autoridades del sector e
invitados especiales que acompafiaron una noche de camaraderia, reflexion y proyecciones.

urante la conmemoracion,
D los directivos destacaron

que, a casi cuatro décadas
de su creacidn, la Aprosemp con-
tintia trabajando bajo los mismos
principios que dieron origen al
gremio, manteniendo firme su pro-
posito de impulsar la produccion,
el uso y la comercializaciéon re-
sponsable de semillas certificadas
en el pais. “Seguimos trabajando
bajo la misma linea, y los desafios
contintan siendo los mismos”, ex-
pres6 Roberto Lang, presidente de
la Aprosemp, senalando que el uso
de semilla certificada todavia tie-
ne un gran espacio por conquistar
dentro de la agricultura nacional,
especialmente considerando las
inversiones realizadas por empre-
sas semilleras en tecnologia, clasi-
ficacion, tratamiento profesional y
trazabilidad.

CAPACITACION Y CONGRESOS: UN
ANO DE CRECIMIENTO TECNICO
Uno de los puntos mas resaltados
de la noche fue la apuesta de Apro-
semp por la formacién técnica del
sector, ya que durante el 2026 mas
de 500 profesionales participaron
en capacitaciones impulsadas por
la institucion. Asimismo, la asocia-
cion celebro el éxito del VI Congre-
so de Semillas, que reuni6 a mas de
300 asistentes, entre productores,
estudiantes, técnicos y publico en
general. El evento conté con la pre-
sencia de disertantes nacionales e
internacionales, consolidandose
como un espacio de referencia para
la actualizacion y la integraciéon de
toda la cadena semillera.

MIRANDO A LOS 40 ANOS

De cara a su cuadragésimo aniver-
sario, que se celebrara en 2026,
Aprosemp anuncié una serie de
actividades conmemorativas y un
objetivo institucional de gran re-
levancia: la promulgacion de la ley
que establezca el 28 de noviembre
como el Dia Nacional de la Semilla
Paraguaya. El proyecto ya tiene la
aprobacion del Congreso Nacional
y forma parte de las acciones estra-
tégicas de la organizacion.

DESAFiOS PENDIENTES
A pesar de los avances en varios

FABIAN PEREIRA, VICEPRESIDENTE DE APROSEMP.

ambitos, el gremio reconoce que
aun existe un desafio central: la
concienciacion del productor so-
bre la importancia de utilizar semi-
lla certificada.

“Estamos a favor del uso propio
como contempla la ley, pero No
estamos conforme con la comer-
cializacion ilegal de semillas de
bolsa blanca”, advirtid, recordan-
do que este tipo de practicas per-
judica a toda la cadena de valor,
desde la investigacion genética
hasta los productores que apues-
tan por la formalidad.

Los directivos resaltaron que el ma-
yor logro del afio fue el éxito del VI
Congreso de Semillas, reflejo del
compromiso y la participacion acti-
va de todos los semilleristas del pais.
Asimismo, celebraron la incorpo-
racién de un nuevo miembro a la
asociacion, la Cooperativa Som-
merfeld, a quien dieron la bien-
venida oficial. “Esperamos sumar
mas asociados antes de cumplir
los 40 anos”, sefiald el titular de la
Aprosemp reafirmando su com-
promiso de fortalecer la comuni-
dad semillera y elevar los estanda-
res del sector. CA
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NOTA DE TAPA

EL 2025 CIERRA CON UN CRECIMIENTO ECONGMICO POSITIVO, SEGUN LAS PRE-
VISIONES OFICIALES, INCLUSO POR ARRIBA DE LA MEDIA DE LA REGION. Una
vez mas, el campo fue determinante para los nimeros favorables, sin
embargo, gran mérito estuvo dado por los rubros “segundones” que asu-

a§paN;
paira rtalecer

mieron mayor protagonismo. Las proyecciones para fines de la campana
de verano todavia son alentadoras, lo que permite trazar mas objetivos.

a economia paraguaya
L descansa gran parte de su
desempeiio en el campo,
especificamente en rubros como

la soja y la carne bovina, los mas
tradicionales, con comporta-

mientos irregulares, pero no por
ello sin incidir en la escena final
del afio. Eso si, otros rubros han
demostrado un crecimiento in-
usual e incluso mejorado su po-
sicionamiento con una presencia

mas firme en el balance final, lo
que facilitd nimeros positivos al
cierre del 2025.

En efecto, el principal motor del
agro paraguayo, la soja, volvio
a tener algunos tropiezos en la
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parte final de la campana 2024 -
2025, pero que conto6 con el res-
paldo de otros cultivos mejor po-
sicionados durante la temporada
agricola transcurrida. Es lo que
se evidenci6 en el tltimo informe
de Cuentas Nacionales Trimes-
trales del Banco Central del Pa-
raguay (BCP), dado a conocer en
visperas de Navidad.




“La agricultura registré un creci-
miento interanual de 9,5% en el
tercer trimestre del 2025, acu-
mulando un crecimiento de 4,1%
al cierre del tercer trimestre del
2025. El resultado interanual del
trimestre fue explicado funda-
mentalmente por los mayores ni-
veles de producciéon de maiz, tri-
go, arroz y algodon. Sin embargo,
el menor nivel de produccién de
soja atenuo el resultado positivo”,
se explico en el informe.

Algo parecido aconteci6 con la
pecuaria, segun el BCP. “La gana-
deria verific6 un buen desenvolvi-
miento interanual, explicado por
el mayor nivel de faenamiento de
cerdos, aves y por la mayor pro-
duccion de leche cruda y huevos.
Sin embargo, este resultado fue
atenuado por el menor nivel de
faenamiento de bovinos”, suma-
do al hecho de nuevos mercados
para la proteina animal, algunos
con estrenos en exportaciones.
De igual forma, el tradicional cua-
dro con los principales rubros agri-
colas tanto de renta como de con-

NOTA DE TAPA

sumo, del Ministerio de Agricultura
y Ganaderia (MAG), con incidencia
para la composicion del Producto
Interno Bruto (PIB) agricola, evi-
denci6 la proyeccion oficial de un
desempeno positivo excluyendo a
la soja. En tanto, diferentes orga-
nismos e instituciones aprovecha-
ron el cierre de temporada para
realizar sus evaluaciones.

FAVORABLE PROYECCION. CAPECO NO SOLO

DESTACO EL 2025, TAMBIEN LA BUENA
ESTIMACION PARA LA ZAFRA 2026.

GREMIOS

Para la Unién de Gremios de la
Produccion (UGP), el 2025 se vio
marcado nuevamente por una
temporada agricola con name-
ros dentro de lo proyectado, en
torno a 10 millones de toneladas
de soja y una superficie de 3,3
millones de hectareas, pero con
precios bajos y nuevamente con
areas afectadas por el clima que
sumo afos sin buenos resultados.
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Mencion aparte para el maiz, en
especial zafrifia, con desempefio
favorable en produccién, pese a
una menor superficie. Institucio-
nalmente, se mantuvo la firme-
za en la defensa de los intereses
sectoriales, entre estos la critica
al Reglamento 1115 de la Union
Europea o ante amenazas loca-
les contra sistemas productivos
o demandas de tierras. Igualmen-
te se aposto por fortalecer casos
positivos en donde anteriormen-
te hubo problemas sociales.

AGROEXPORTADORES

Para la Camara Paraguaya de Ex-
portadores y Comercializadores
de Cereales y Oleaginosas (Ca-
peco), entre los problemas ini-
ciales de la campana estuvieron
la navegabilidad y el nuevo peaje
impuesto en tramos de la hidro-
via. En transporte terrestre se
registr6 aumento de al menos 20
% de camiones que traspasaron
la frontera. Las buenas ventas de
maiz, trigo, arroz y otros, pusie-
ron al maximo la capacidad ope-
rativa de la logistica. En general,
el 2025 fue un buen afo para las
exportaciones de granos. El maiz
zafra 2025 dinamiz6 los envios en
el segundo semestre del aflo con
una alta demanda, tanto nacio-
nal como internacional. En soja,
se estima un volumen cercano a
10 millones de toneladas expor-
tadas, tomando toda la tempo-
rada. Se apunta a mas trabajos
de investigacion, como la soja en

PILAR ECONGMICO.
SECTOR GANADERO EN LA ECONOMIA NACIONAL.
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LA ARP RESALTO EL APORTE DEL

el chaco, ensayos avanzados de
trigo, asi como estudios de pi-
ricularia. Todo ello, recordando
que mantuvieron su programa de
Responsabilidad Social “Nutricion
con Soja”.

GANADEROS

Para la Asociacion Rural de Para-
guay (ARP), durante su encuentro
tradicional de fin de afio se des-
taco la actividad como pilar y so-
porte de la economia, asi como el
rol del gremio para la defensa de
la produccion, en donde se rea-
firmo6 el compromiso de trabajar
para recuperar la previsibilidad

en el sector, se indico, al tiempo
de recalcar que sigue pendien-
te la creacion del Instituto Para-
guayo de la Carne, como uno de
los grandes desafios. Por el lado
de la Asociacion Paraguaya de
Productores y Exportadores de
Carne (APPEC), se indico que se
debe seguir trabajando para la
recuperacion del hato ganadero
que, tras rondar 14,5 millones de
cabezas, tuvo un retroceso. Como
punto destacado se incluy6 que el
2025 cierra con un récord en en-
vios. Desde el punto de vista ins-
titucional, esta organizacion rea-
lizo permanente seguimiento =»

ENVIOS RECORDS. LA CPC PUNTUALIZO LOS NUMEROS
HISTORICOS DE LA ACTIVIDAD CARNICA.



a la comercializacion de la carne
y del ganado, ofreciendo herra-
mientas e informes periddicos.
Por el lado de los insumos y ru-
bros no tradicionales, se destaca-
ron las exportaciones de anima-
les en pie de diferentes especies,
entre estas ovinos y equinos, asi
como partidas de vacunas antiaf-
tosas, en donde Paraguay ya tiene
experiencia. Materiales genéticos
como embriones y otros también
fueron constantes y el sector le-
chero siguié creciendo, pese a
problemas de clima y de precio.

FRIGORIFICOS

Para la Camara Paraguaya de
Carnes (CPC), el 2025 concluye
con un hito en la historia al pro-
yectar ventas al exterior de la
proteina animal por arriba de los
USD 2.000 millones. Al cierre de
la edicion, el gremio informé6 de
un crecimiento del 18% en envios,
con relacion al 2024. Ademas, tras
muchos anos, vuelve a estar en el
top ten de los exportadores. Esto
gracias a que se prevén volame-

NOTA DE TAPA

nes vendidos por arriba de 420
mil toneladas, 3% mas que el afio
pasado, con un mejor precio, es-
timado por lo menos en 16% adi-
cionales. Puntos positivos igual-
mente contemplaron el acceso
a nuevos compradores y, entre
ellos, la posibilidad de estrenar
mercados para otras carnes que
no sean la bovina, en especial la
porcina y la avicola. De hecho, la
porcina mantuvo un firme creci-
miento, sobre todo por las ven-

tas a Taiwan. También hubo una
reconfiguracion de los mercados
con un mayor peso de Estados
Unidos, Taiwan e Israel.

FORESTAL

Por el lado de la Federacion Pa-
raguaya de Madereros (Fepama),
el gremio igualmente destacé un
2025 de crecimiento sostenible,
innovaciéon y empleo en el sec-
tor. Entre los logros institucio-
nales, se resalto la realizacion de
la quinta edicién de la Expo Ma-
dera que posiciond, se indico, a
Paraguay como actor estratégico
regional con la participacién de
42 expositores de toda la cade-
na productiva. En ese contexto,
destac6 la firma del convenio
entre el FSC y el Instituto Fores-
tal Nacional (Infona), orientado
a fortalecer la certificacion y la
trazabilidad de la madera para-
guaya. Se subray0 la mision ins-
titucional a Finlandia, que per-
mitié6 conocer buenas practicas
internacionales, generar vincu-
los estratégicos y proyectar el
potencial forestal del pais a nivel
global. En el plano interno, se va-
lor6 la incorporaciéon de nuevas
empresas y personas al gremio,
con un reconocimiento especial
a la Cooperativa Volendam, pri-
mera cooperativa en integrarse
al gremio y anunci6 el inicio de
un proceso de planificacion es-
tratégica participativa.
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COOPERATIVAS

Mencion aparte es el movimien-
to cooperativo, siendo el de pro-
duccién un pilar importante para
el pais. En ese sentido, la Fede-
racion de Cooperativas de Pro-
duccion (Fecoprod) presentd su
Informe de Gestion 2025 para
abordar las acciones impulsadas
durante el afio. Ademas, entre las
reflexiones, se destaco la necesi-
dad de fortalecer la comunicacion
del sector, para que cada entidad
solidaria sea un polo de desarro-
llo. En tanto, entre los resultados
del ejercicio, la federacion cuenta
actualmente con 198.000 socios
de los cuales mas de 43.000 son
productores, con presencia en
diversas cadenas primarias e in-
dustriales. El aporte cooperativo
a la producciéon nacional
represento6 segtn el infor-
me 38% de la soja y el tri-
go, 20% del maiz, 32% de
la carne bovina y el 89%
de la leche industrializa-
da. La inversiéon acumula-
da rond6 USD 26 millones
en la dltima década me-
diante cooperacion in-
ternacional, destinada al
fortalecimiento de rubros como
yerba mate, frutihorticola, cerdo
y miel, con especial énfasis en el
desarrollo rural. Otros logros in-
cluyeron ademas avances en la
implementacion de inteligencia
artificial en el agro, actualmente
aplicada al analisis de datos geo-
graficos y monitoreo de pasturas.

PERSPECTIVA PARA EL 2026

Los diferentes actores y gremios
coincidieron en sefalar que es-
tan dadas las condiciones para un
ano de muchos logros. En el agro,
se apunta a nuevas areas agrico-
las en el Chaco y a un progresivo
crecimiento en volumen produc-

La Fecoprod igualmente anuncio
proyectos con la cooperacion de
Taiwan para introducir IA en sistemas
productivos de pequenos y medianos

productores, asi como mejoras
tecnoldgicas en el control lechero.

tivo por arriba de 10 millones de
toneladas. En este sentido, la Di-
reccion de Estadisticas y Censos
Agropecuarios (DCEA), del MAG,
estableci6 calculos de un area to-
tal bajo cultivo de 5,8 millones de
hectareas, unas 200 mil menos,
segun la anterior campafa, pero
con un volumen por arriba de 31,5
millones de toneladas, toman-
do como referencia 16 rubros de
renta y de consumo. Se proyec-
ta la recuperacion de la soja. En
ganaderia, se aguarda seguir for-
taleciendo el comercio interna-
cional, pero con mejores precios
para el productor. Ademas, queda
pendiente el debate sobre el le-
vantamiento de la vacuna contra
la Fiebre Aftosa, que enfrenta al
servicio veterinario oficial con al-
gunos gremios pecuarios.

La Fecoprod igualmente anun-
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APOYO INVALUABLE. LA FECOPROD RECORDO
LA CONTRIBUCION DE LAS COOPERATIVAS EN
EL DESARROLLO DEL PAIS.

cio proyectos con la cooperacion
de Taiwan para introducir IA en
sistemas productivos de peque-
nos y medianos productores, asi
como mejoras tecnologicas en el
control lechero. Finalmente, la
macroeconomia, segun el
BCP tiene todo para se-
guir en nimeros positivos,
aunque por el momento
de manera cautelosa, pues
cerraria el 2025 en torno
al 6% del crecimiento del
PIB, mientras que para el
2026 estima un desempe-
flo econémico mas cerca-
no al 4%. Con todo esto, la
temporada demostr6 que, para un
todo, las partes son importantes,
como los eslabones de una cade-
na, cuanto mas firmes sean aque-
llos, mas fuerte sera esta. CA
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Mapa de destinos carnicos
con nueva configuracion

SI BIEN CHILE SIGUIG SIENDO PRINCIPAL IMPORTADOR, EL POSICIONAMIENTO DE
EEUU, TAIWAN E ISRAEL ENTRE LOS COMPRADORES GENERG UNA TRANSFORMACION
PROFUNDA EN LA COMPOSICION DE LAS EXPORTACIONES PARAGUAYAS EN EL 2025.

Informativo del gremio de frigorificos destacd la redefinicion en la geografia
de envios de proteina animal desde nuestro pais.

a Camara Paraguaya de
I Carnes (CPC) difundi6 un

material sobre lo que con-
sider6 una llamativa modifica-
cion en el “podio” de los paises
compradores, tras décadas de
mantener una misma estructura
geografica exportadora. Segun el

informativo institucional dado a
conocer, la matriz de destinos de
la carne bovina paraguaya atrave-
s6 un proceso de transformacion
estructural que redefinié su in-
sercion internacional.

En efecto, aunque Chile conti-
nuo siendo el principal mercado

individual, con 97.685 toneladas
exportadas a noviembre de 2025
y una participacion del 29% del
total, su gravitacion relativa se ha
reducido de manera sostenida en
los ultimos anos, destaco el ma-
terial. Asi, del 45 % de los envios
concentrados en el 2021, bajo al
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40 % entre 2022 y 2023, para lue-
go continuar su carrera en des-
censo en el 2024, con el 36%.
Actualmente ocupa apenas el
29%, reflejando una desconcen-
tracion estructural del comercio
exterior carnico paraguayo, cla-
ramente por debajo de un tercio
del total. Esta evolucion no res-
ponde a una merma de competiti-
vidad en el mercado chileno, sino
al avance consistente de nuevos
destinos estratégicos que han ga-
nado protagonismo por volumen,
valor y exigencia sanitaria.

En este nuevo escenario, Taiwan,
EEUU e Israel se consolidan como
el segundo, tercer y cuarto desti-
no respectivamente, conforman-
do un podio que redefine la geo-
grafia exportadora paraguaya. A
noviembre de 2025, el pais
de la Lejana Asia absorbio
44.609 toneladas, equiva-
lentes al 13% del total ex-
portado, mientras que el
mercado norteamericano
se ubicO muy cerca con
42.279 toneladas y una
participacion similar.
Finalmente, el destino del Cerca-
no Oriente, por su parte, alcanzo
30.247 toneladas, representando
el 9% de los envios. En conjunto,
estos tres mercados concentra-
ron 117.136 toneladas, es decir, el
35% del total exportado, por lo
que este nuevo bloque de com-
pradores de proteinas de origen
animal desde Paraguay supero, en
términos agregados, el peso his-
torico del liderazgo trasandino,
reconfigurando el mapa de envios
carnicos paraguayos.

Pero mas alla del aspecto de volu-
men, para la CPC, la relevancia en
el modificado tablero del comer-
cio internacional radicé en la na-
turaleza estratégica de la deman-
da. Taiwan y EEUU registraron en
2025 precios promedio practica-
mente equivalentes, en torno a
6,10 USD /kg y 6,15 USD /kg. Para
el caso de Israel se destac6 como
el destino de mayor valor unitario

entre los principales mercados,
con 6,59 USD /kg.

Y aqui se dio otro cambio en el es-
cenario. Rusia, que anteriormente

En este nuevo escenario, Taiwan, EEUU
e Israel se consolidan como el segundo,
tercer y cuarto destino respectivamente,
conformando un podio que redefine la
geografia exportadora paraguaya.

se ubicaba y competia el liderazgo
del ranking con Chile bajo al quin-
to puesto, al completar en once
meses 15.971 toneladas, el 5% del
total. No solo eso, la gran deman-
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da del gigante euroasiatico mayo-
ritariamente apunt6 a un tipo de
carnicos mas del tipo industrial,
por ende, con un precio promedio
sensiblemente inferior con res-
pecto a otros de 4,34 USD /kg.

No obstante, para la CPC, aunque
carente del impacto estructural
de los mercados Premium, Rusia
mantuvo, al cierre de noviembre,
su importancia como estabilizador
de salida de producto. Se recono-
ci6 la reduccion del riesgo sisté-
mico por la mayor diversificacion
ante eventuales shocks especificos
(regulatorios, sanitarios, logisticos
o geopoliticos), ademas de mejorar
la capacidad de negociacion del
complejo exportador paraguayo.
Finalmente, el ascenso de Taiwan,
EEUU e Israel al ntcleo duro de
destinos, acompanado
por la paulatina reduccion
relativa del peso de Chile
y la menor presencia de
Rusia, represent6 en este
2025 un indicador que
Paraguay ha ingresado en
una fase madura de di-
versificacion exportadora
de alta calidad, sustentada en la
competitividad integral de su ca-
dena productiva y en el acceso a
los mercados mas exigentes del
mundo, concluy6 la CPC. CA
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CUANDO NO, GENETICA B&INA EN LO MAS ALTO
*Misses” paraguayas
copan podio mundial

LA GANADERIA PARAGUAYA CONTINUA CONSOLIDANDO SU PRESTIGIO INTERNACIONAL
GRACIAS A LA CALIDAD GENETICA DE SUS EJEMPLARES, ESPECIALMENTE EN BRAN-
GUS, BRAFORD Y SANTA GERTRUDIS, ESTA VEZ COPADA POR LAS HEMBRAS. Las re-
presentantes de nuestro pais volvieron a destacarse en la competencia virtual
Champion of the World Breeders 2025, uno de los certdmenes que afio tras afio
se consolida como referente entre los criadores de diversas razas. En machos,
también Santa Gertrudis subio el podio, al obtener Medalla de Plata.

no tras ano, la competen- e
cia retine animales de alto R DAEHPEIIE

nivel de diferentes paises,
primeramente, en una confronta-
cion por regiones, en el caso de
Paraguay, a nivel Suramérica. Ha-
bitualmente participan los cam-
peones de las razas carniceras,
tanto hembras como machos, de
la Exposicion Nacional de Gana-
deria, celebrada en Mariano Ro-
que Alonso (MRA). Para el caso de
las lecheras, existe otro certamen
que también empez6 a sumar tra-
dicion. Para este evento se postu-
lan ejemplares destacados o pre-
miados de la Feria Cooprolanda,
celebrada en la cuenca lactea de
Campo 9, enJ. E. Estigarribia.
Con respecto a la edicion 2025 del
Champion of the World Competi-
tion, organizado por el sitio Bree-
ders.net, Paraguay alcanzé podio L - -
global en tres razas. En Braford, ) ' EGH 251 FIV
la RP 3579, GDA SANTA CHALTU, . ; -
bautizada como “ISABEL”, de la Ga-
nadera Don Atilio S.A., obtuvo el Oro
Mundial. Un hecho no menor fue enun 50 % aun valor historico para  pase a la final Suramericana, se im-
que durante la Exposicion Nacional la raza en Paraguay, por mas de G puso frente a ejemplares de Argen-
Ganadera, el ejemplar fue vendido 600 millones, la mitad. Al lograr el  tinay Uruguay, para el Oro regional.
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Yaenlafinal mundial, laahora “Miss
Mundo 2025” se corond como la
mejor con 12 puntos, seguida de
la uruguaya, con 6 puntos y de la
mexicana, con 4 puntos. Para el
Oro votaron Federico Maisonna-
ve (Paraguay), Frans Briers (Zim-
babwe), Cary Crow (EEUU) y Juan
Fernando Saiz (Mexico), todos, de

forma unanime por “ISABEL”. Para
el caso, de Brangus, igualmente
Paraguay logro6 coronarse entre las
hembras a nivel mundial. El primer
puesto fue ocupado por la RP 251,
FGH FIV, animal en condominio,
que logré 11 puntos, seguida por la
sudafricana, con 7 puntos y la bra-
silefia, con 6 puntos.

La decision final del jurado com-
puesto por William Koury Filho
(Brasil), Angus Williamson (Suda-
frica), Stephen Pearce (Australia)
e Isaac Gomez (México) fue dividi-
da, de 3 a 1, puesto que William-
son voto por la representante de
su pais. La “Miss World Brangus”
pertenece a un condominio =

\,
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de Ganadera y Forestal Herrera,
Ganadera Los Lazos, Agrogana-
dera La Huella e Isidoro Giménez.
Desde la cuenta de la Brangus Pa-
raguay, ademas de celebrar y fe-
licitar este logro, se destacé que
detras de todo esto “hay historias
de trabajo silencioso, constancia y
fe en la excelencia” e insto6 a seguir
inspirando a crecer y sonar.

En el Oro Mundial de la Santa Ger-
trudis, Paraguay también se hizo
sentir al posicionar a la RP 920
“MBARETE”, propiedad de la Coo-
perativa Multiactiva Neuland Ltda.,
en lo mas alto del podio, logrando
el primer puesto de manera una-
nime, superando a la australiana y
ala brasilenia. Los 12 puntos fueron
obtenidos por decision del jurado
integrado por Pablo Bove Itzaina
(Uruguay), Fernando Baldosar Sal-
guiera (Bolivia), Marius Barkhui-
zen (Sudafrica) y Juan Fernando
Saiz (México). “MBARETE” logro
el pase a la competencia final tras
coronarse como Gran Campeona
en MRA y luego consagrarse como
“Miss Suramérica”.

Menci6n especial igualmente para
el gran campeén MRA 2025 de la
raza, RP 635 “BENITO”, de Cabafia
Chaco Pora que logro6 el bicam-
peonato suramericano, pues el
ano pasado ya se alz6 con el Oro
regional e, incluso, fue por mas y
se adjudic¢ el titulo de Champion
of the World 2024, por lo que se
postul6 de vuelta al maximo ga-
lardon mundial para este afo,
quedando finalmente con la Me-
dalla de Plata, igualmente ponde-
rado por los criadores locales al
volver posicionar a un ejemplar
paraguayo en la vidriera interna-
cional de la Santa Gertrudis, con
“BENITO”, quien subi6é al podio
entre los tres mejores del globo.
En tanto, las ejemplares Holan-
do propuestas por la Asociacion
de Productores de Leche y Cria-
dores de Razas Lecheras (Aprole)
participaron en la competencia
Copa Holstein Sudamericana, en
donde la mejor posicionada fue la

CAMPO GANADERDO
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RP 2471, de Gordon Braun, que se
adjudico el campeonato en la ca-
tegoria 6 “Vacas 4 Anos”, al lograr
superar, con 16 votos, a las otras
competidoras, quedando dos ar-
gentinas con el segundo y tercer
puestos, ambas con 10 puntos,

635 BENITO

/ WACAS & AROS

completando el lote una urugua-
ya y otra ecuatoriana.

También compitieron ejemplares
en las categorias Ternera Junior,
Ternera Senior, Vaquillonas, Vacas
2 Anos, Vacas 3 Anos y en Conjun-
to Vacas Lecheras, quedando en
quinta posicion. Es de resaltar que
en la Categoria 5 “Vacas 3 Afos”,
el tercer puesto fue peleado con
la representante uruguaya, al fina-
lizar con 15 puntos. El desempate
lo dio el jurado de Espafia, Juan
Carlos Conde. Ademas, integraron
la mesa calificadora, Victor Sapino
(Arg.), Rui Da Silva Pinto Jr. (Bra.),
Carlos Lopez (Col), José Lopez
(Ecu.), Anastacio Invernizzi (Par.),
José Manuel Delgado (Per.) y José
Humberto Benitez (Uru.).

Desde la Aprole se felicité a la
cabana distinguida en lo que fue
la quinta edicion del evento y se
resalto el logro que “refleja dedi-
cacion, genética de excelencia y
el compromiso de nuestros pro-
ductores” para que el pais siga
destacandose en la region. Final-
mente, es de destacar que el re-
conocimiento internacional a la
genética ganadera paraguaya evi-
dencia que el pais consolidé un
trabajo de mejoramiento animal
de alto nivel capaz de competir y
destacarse en escenarios globa-
les y que incluso logr6 hitos en la
historia pecuaria al consagrar in-
cluso animales en lo mas alto en
competencias interraciales. CA
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IASA y Forseed destacaron altos
rindes de maiz en el concurso
Campeones del Campo 2025

PRODUCTORES DE SAN ALBERTO, ALTO PARANA SE CONGREGARON PARA CELE-
BRAR UNA NUEVA EDICION DEL CONCURSO “CAMPEONES DEL CAMPO 2025 - ZA-
FRINA 2025”, IMPULSADO POR IASA, REPRESENTANTE EXCLUSIVO DE LOS HiBRI-
DOS FORSEED EN PARAGUAY. El evento, marco el cierre de ciclo de actividades
del afo y destacd el potencial productivo de agricultores en maiz.
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C on una casa colmada de
clientes, técnicos y con-
sultores, en la jornada
reconocieron a agricultores que
obtuvieron mayores rendimien-
tos con los hibridos Forseed, vali-
dando el potencial de las semillas
bajo condiciones reales de ma-
nejo agricola. “Este evento honra
a todos los productores rurales,
incentiva la inversion en cultivos
y pone de manifiesto que la ren-
tabilidad y la productividad son
posibles con el manejo técnico
adecuado y genética de alto ren-
dimiento”, expres6 Vagner Aria-
no, coordinador de Forseed en
Paraguay, quien invité ademas,
a sumarse en la proxima edicion
programada para la zafrifia 2026.
Desde la organizacion del evento
manifestaron que los resultados
productivos en la zafrina 2025
fueron superiores gracias a un

clima favorable en la region, con
lluvias bien distribuidas que favo-
recieron el desarrollo de los culti-
vos, y el manejo profesional de los
productores.

Durante la premiacion, se recono-
ci6 a los tres productores con ma-
yor rendimiento entre los partici-
pantes, quienes implementaron los
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hibridos de maiz FS552 y FS470, que
se destacaron por su adaptabilidad
y estabilidad productiva. Estas va-
riedades forman parte de la oferta
de Forseed, que posee tolerancia
a plagas y herbicidas, clave para
maximizar la eficiencia en campo.
“La genética implantada en cam-
pos, no solo en parcelas de ensa-
yo, sino en propiedades reales,
demuestra que con la tecnologia
adecuada se pueden alcanzar re-
sultados sobresalientes”, agrego
Valber Ariano, director comercial
y marketing de IASA.

El encuentro funcion6 ademas
como un ambito de intercambio
técnico y analisis productivo entre
productores y asesores, consoli-
dando el vinculo con una region
donde IASA mantiene mas de 16
afos de presencia sostenida y una
cartera de clientes estratégicos.
La actividad cerr6 con una evalua-
cion positiva de la campania y un
mensaje de confianza de cara al
proximo ciclo agricola. CA



—~AGRODINAMICA

LA EDICIGN 2025 DE AGRODINAMICA CERRO CON UN BALANCE SUMAMENTE POSITIVO Y

SE CONSOLIDG COMO UNA DE LAS MAS EXITOSAS DE SU HISTORIA, SEGUN LO EXPRESO
LA INGENIERA AGRONOMA GRISELDA CARDOZO, COORDINADORA GENERAL DE LA MUES-
TRA. Entre los puntos altos, se destacaron la presencia de expositores, la respuesta del
publico y el crecimiento del area ferial. El evento agrotecnoldgico se realizd en su pre-
dio tradicional, en el campo demostrativo de Hohenau (ltapda), del 2 al 6 de diciembre.

Agrodinamica cerroé
edicion récord y proyecta
su historico 30° aniversario

ajo el lema “Raices de futu-
ro”, la XXIX edicion no solo
super6 las expectativas

iniciales de la organizacion, sino
que volvio a marcar un récord de

publico, reflejando el fuerte in-
terés del sector productivo y de
la sociedad en general por este
evento que ya es un referente del
agro nacional, segin los organi-

zadores. Uno de los principales
hitos de Agrodinamica 2025 fue
la extension del evento a cinco
dias, siendo la primera vez que se
implement6 este formato, indico
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entre otros aspectos la coordina-
dora general.

Ademas, destacd especialmen-
te el excelente comportamiento
del publico durante los dias de
feria y expresoé su agradecimien-
to a las empresas expositoras, a
los medios de comunicacion y al
equipo de seguridad que acom-
paiié de manera permanente el
desarrollo de la muestra. Indico
que el crecimiento igualmente se
dio tanto en superficie como en
cantidad de expositores, lo que
obligb a la organizacién a ampliar
servicios, reforzar la seguridad y
mejorar la infraestructura gene-
ral del predio.

En esta edicion participaron mas
de 450 expositores y la asistencia
de publico rond¢ las 100.000 per-
sonas, cifra que, segin la organi-
zacion, fue ampliamente superada
durante la jornada de cierre, im-
pulsada también por la presencia
de artistas de gran convocatoria.
Otro punto clave fue la ampliacion
del predio con la incorporacion de
mas de seis hectareas destinadas
exclusivamente al estacionamien-

to, una medida pensada para me-
jorar la seguridad y evitar el es-
tacionamiento sobre la ruta, que
representaba un riesgo.

Remarcd que, con la mirada pues-
ta en el futuro, la organizacion ya
comenzO a proyectar la edicion
30, prevista para el 2026. Para
ello, se empezaron a disefar al-
gunas propuestas mas. Se estara
evaluando si la extension de dias
fue lo suficientemente atractiva
para repetir o se corregiran otros
aspectos. Es de recordar que el
horario también habia sido modi-
ficado ya tiempo atras, de manera
a permitir a la gente poder llegar
incluso en horas de la tarde para
un mejor recorrido escapando de

las altas temperaturas de la siesta.
La variedad de propuestas igual-
mente fue otro punto alto, con
charlas, eventos, lanzamientos,
promociones y estrenos. Todo
ello acompanando por servicios
como gastronomia y obras de in-
fraestructura mejoradas. El sec-
tor ganadero igualmente estuvo
activo con varias sugerencias,
como la jornada lechera con juz-
gamiento, la dinamica de ordefie,
las orientaciones de la ganaderia
menor, oportunidades de nego-
cios y ejemplares exhibidos para
el publico. La entrada gratui-
ta fue otra marca registrada del
evento, asi como atractivos sor-
teos para los visitantes. > 4
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BASF suma innovacion agricola con soluciones integradas para soja y maiz

ASF exhibié sus principales

soluciones en protecciéon de
cultivos: el herbicida Brontirex®,
los fungicidas Palyvar® y Keyra®
a base de la molécula Revysol®,
Votivo® Prime, y novedades en
semillas de soja. Ademas, adelan-
to sobre los futuros lanzamientos
en el cultivo maiz como son el
fungicida Melyra® y el insecticida
Efficon® (en proceso de registro); y
en el cultivo de soja, el fungicida
Levecto® (en proceso de registro)
elaborado a base de la nueva e in-
novadora molécula Pavecto®.
“Agrodinamica es una instancia
clave para compartir con los pro-
ductores las soluciones que hemos
desarrollado para acompanar los
desafios actuales del agro, inte-
grando innovacion, sustentabi-
lidad y soporte técnico especia-
lizado”, expresd Gabriel Ramos,
Gerente de Negocio Agro Para-
guay.
En esta edicion, BASF presento
un stand renovado y parcelas di-
namicas especialmente disefiadas
para mostrar el desempefo téc-
nico de sus soluciones para soja y
maiz. Los visitantes pueden reco-
rrer estaciones tematicas donde
se destacan las soluciones para
manejo de malezas, enfermeda-
des y biolédgicos para los cultivos
de soja y maiz.
En el segmento de manejo de
malezas, destaca a Brontirex®, el
herbicida pre siembra con alta

eficacia en el control de las male-
zas de hoja ancha que brinda gran
contundencia de desecacién, con
persistencia de accion sobre ban-
co de semillas de malezas de ho-
jas anchas y semillas chicas como
Conyza y Amaranthus.

Con relacion a fungicidas y ma-
nejo de enfermedades presentd
Palyvar® y Keyra®, elaborados a
base de la innovadora molécula
Revysol® para el control contun-
dente de enfermedades como
manchas foliares, roya y oidio,
con oOptima persistencia y absor-
cion rapida.

Para el segmento de tratamien-
to de las semillas ofrecié Voti-
vo® Prime, un producto biolégi-
co a base de Bacillus firmus para
tratamiento de semillas en soja,
maiz, trigo, arroz y algodon, pro-
moviendo el crecimiento radicu-
lar y el control bionematicida. En
materia de semillas de soja, pre-
sentdé Credenz®, con sus nuevas
variedades 616 12X y CZ 26B41 12X,
ambas con tecnologia INTACTA 2
XTEND.

Ademas, adelant6 la informaciéon
sobre los futuros lanzamientos,
por un lado, Levecto® un fungi-
cida de ultima generacion desa-
rrollado para el cultivo de soja
que esta formulado a partir de la
innovadora molécula Pavecto®,
primer y Unica Tetrazolinona del
mercado, que introduce un me-
canismo de acciéon unico ofre-
ciendo una proteccion eficaz y
prolongada frente a enfermeda-
des criticas como la roya asiati-
ca, mancha anillada, macha pur-
pura y la antracnosis.

Y para el cultivo de maiz presen-
tamos Melyra® el fungicida for-
mulado también con la molécula
Revysol®, disefiado para brindar
un control superior de enferme-
dades en el cultivo, optimizando
la sanidad y el rendimiento del
cultivo; y Efficon® (en proceso
de registro), que es un insecti-
cida innovador desarrollado por
BASF para el manejo eficiente de
plagas en cultivos como maiz,
soja, algodon y hortalizas. Ela-
borado a base de Axalion® (Dim-
propyridaz) que pertenece a una
clase quimica tnica (Grupo 36
IRAC) y actuia sobre los 6rganos
sensoriales de insectos chupa-
dores y perforadores, bloquean-
do su coordinacién y capacidad
de alimentacién, lo que reduce
la transmision de enfermeda-
des y protege el rendimiento del
cultivo.
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Aprosemp reafirmo su compromiso con el sector semillero

La Asociacion de Producto-
res de Semillas del Para-
guay ( Aprosemp) aprovecho
la Agrodindmica para informar
sobre las gestiones desarrolla-
das durante el afio y proyectar
sus principales lineas de trabajo
para el 2026.

Doélia Garcete, gerente de Apro-
semp, destacé que la presen-
cia del gremio en la feria tiene
como principal propédsito res-
paldar a las compaiias asocia-
das y al mismo tiempo difun-
dir los logros alcanzados en el
marco del 39.° aniversario de la
institucion.

Asimismo, la asociacién presentd
los avances de su labor gremial,
elabor6 la agenda de actividades
para el proximo afo y compartio
informacion relevante sobre la
produccion y comercializaciéon
de semillas certificadas. Entre los

datos expuestos, se incluyeron
informes de empresas producto-
ras de semillas de soja y trigo, el
ranking de variedades mas utili-
zadas en la ultima zafra y el des-
empefnio de las diez principales
firmas del sector.

Uno de los puntos mas destaca-
dos que la produccion de semillas
certificadas a nivel nacional co-
rresponden a 94% de las semillas
de soja y 81% de semillas de trigo
disponibles en el pais durante la

ultima campana fueron produci-
das por socios de Aprosemp.
Garcete también aprovecho la
ocasién para reiterar el reclamo
del sector: la necesidad de que las
autoridades escuchen y acompa-
fien el combate al comercio ilegal
de semillas.

Segiun la gerente, actualmente
solo el 35% del mercado esta cu-
bierto por semillas legales, por lo
que existe un enorme potencial
de crecimiento. “Si logramos am-
pliar el uso de semillas certifica-
das, gana toda la cadena produc-
tiva”, subray6. Otro de los logros
mencionados fue la exitosa reali-
zacion del VI Congreso Paraguayo
de Semillas. De cara al 2026, ano
en que Aprosemp celebrara su
40.° aniversario, la organizacion
adelant6 que traera numerosas
novedades e informaciones para
el sector semillero, ademas de
una serie de actividades conme-
morativas.

NK presento sus hibridos mas innovadores en Agrodinamica

urante Agrodinamica 2025,

NK volvi6 a destacarse en los
plots de sus distribuidores, donde
exhibi6 su portafolio de hibridos
de maiz especialmente adaptados
a las condiciones productivas de
la region. La marca reafirmé su
liderazgo al presentar materiales
que incorporan la biotecnologia
mas completa disponible en el
mercado, combinando alto ren-
dimiento, sanidad y estabilidad
frente a condiciones adversas.
En este marco, el Ing. Agr. Jusmar
Giménez, coordinador de semillas
y asesor técnico de Importadora
Alemana S.A, destaco el desem-
pefio del NK 501 VIP3, uno de los
hibridos mas sobresalientes de la
ultima campana. “En Agrodinami-
ca estamos destacando al NK 501
VIP3, un hibrido que mostr6 una
muy buena estabilidad frente al
estrés hidrico y una alta toleran-
cia a la cigarrita. Su rendimiento

sorprendi6 a muchos producto-
res, ya que no es habitual encon-
trar materiales con tanta rustici-
dad y, al mismo tiempo, con un
techo productivo tan destacado”,
senal6 Giménez.

Entre las principales cualidades
del NK 501 VIP3 se destacan su alta
adaptabilidad a condiciones de es-
trés hidrico, su tolerancia a cigarri-
ta y su excelente potencial de rin-
de. Ademas, se trata de un hibrido
precoz, que aporta muy buena sa-
nidad tanto en tallo como en hoja,
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caracteristicas clave para lograr
una cosecha segura y eficiente.
Asimismo, NK aprovecho la mues-
tra para presentar un nuevo hi-
brido experimental stiper precoz,
desarrollado para cubrir una nece-
sidad especifica del productor. Este
material se caracteriza por ofrecer
excelente sanidad foliar, muy bue-
na tolerancia a cigarrita y una res-
puesta sobresaliente frente al es-
trés hidrico, posicionandose como
una alternativa estratégica para
sistemas productivos exigentes.
“En NK siempre estamos buscan-
do hibridos especiales y adaptados,
para que el productor pueda seguir
logrando cosechas eficientes ano
tras ano”, remarc6 Giménez.

De cara a la zafrifia, el asesor
recomendo seleccionar el hibri-
do adecuado segun las condi-
ciones del lote, acompaiado de
un buen manejo de insecticidas
y herbicidas, factores determi-
nantes para maximizar el poten-
cial del cultivo.
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Glymax destaco su portafolio e importantes lanzamientos en Agrodinamica

lymax tuvo una participa-

cion sobresaliente con un
amplio y robusto stand en, donde
exhibi6 su completo portafolio
de soluciones para el agro y pre-
sentod importantes lanzamientos
en variedades de soja, fungicidas,
fertilizantes e hibridos de maiz.
El equipo técnico y comercial de
Glymax estuvo presente durante
toda la Agrodinamica, brindando
atencion personalizada y orien-
tacion especializada a los pro-
ductores, reafirmando el com-
promiso de la empresa con la
asistencia técnica diferenciada
y la cercania con el agricultor.

INNOVACIONES EN PROTECCION
DE CULTIVOS

Thalles Ferreira, gerente de Agro-
quimicos de Glymax, destaco el
lanzamiento de un nuevo fungi-
cida de tecnologia superpotente,
Pladius Xpert, lanzamiento mun-
dial de la empresa japonesa Sumi-
tomo Chemical, una herramienta
clave para el control de la roya.
El producto se diferencia por su
formulacion de tres ingredientes
activos, lo que le otorga una alta
eficacia y un amplio espectro de
control, posicionandose como
una solucién estratégica para el
manejo sanitario de los cultivos.

NUEVAS GENE]'ICAS
EN SOJA Y MAIZ
Por su parte, Victor Aquino, ge-

rente comercial sur de Glymax
Paraguay, enfatiz6 las principales
novedades del portafolio, entre
las que se destacan tres nuevas
variedades de soja Seedcorp HO,
ademas de lanzamientos de hibri-
dos de maiz LG y nuevas solucio-
nes fungicidas.

En soja, se presentaron como
novedad variedades como HO
Cascavel 12x, caracterizada por
su alta caja productiva y exce-
lente estabilidad, asi como la
variedad de soja HO Paraguacgu
I12X. HO Prata 12X, materia-
les que expresan una genética
adaptada y altamente compe-
titiva para las condiciones pro-
ductivas del Paraguay. Segin
Aquino, este portafolio se dis-

tingue por ofrecer “la genética
que mejor expresa su potencial
productivo en el pais”.

SOLUCIONES INTEGRALES PARA
EL PRODUCTOR

Con mas de 20 afos de pre-
sencia en la region, Glymax se
consolida como una empresa
integral que ofrece toda la linea
de productos para el agro, in-
cluyendo fertilizantes diferen-
ciados, agroquimicos, genética
y biologicos. En fertilizacion, se
destacaron los fertilizantes es-
peciales de Mosaic, reconocidos
por su Optima solubilidad y efi-
ciencia nutricional.

El entrevistado subray6 que la
principal fortaleza de Glymax
es la confiabilidad construida
junto al productor, sumada a
un equipo comercial altamen-
te tecnificado, preparado para
responder a todas las demandas
del campo.

De cara al futuro, Glymax pro-
yecta continuar incorporando in-
novaciones en las distintas areas
de su portafolio, apostando a la
mejora continua y al desarrollo
tecnologico del agro paraguayo.
Finalmente, desde la empresa
expresaron su deseo de una ex-
celente zafra y una zafrifa exi-
tosa para todos los productores,
reafirmando su acomparnamiento
constante en cada etapa del ciclo
productivo.
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Agrisa destaco innovacion y cercania con el productor

a participacion de Agrisa en

Agrodinamica 2025 volvio a
consolidar el compromiso de la
empresa con la innovacion y el
acompanamiento  permanente
al productor. Guillermo Marti-
nez, ingeniero agrénomo y ase-
sor técnico comercial, resalt
que cada edicion permite forta-
lecer un vinculo directo, basado
en escuchar las necesidades del
cliente y mejorar continuamente
a partir de ese didlogo cercano.

En esta feria, Agrisa present6 sus
equipos estrella: los drones DII
Agras T100 y T70, junto con el
Mavic Multiespectral de la linea
Enterprise, posicionados como
herramientas clave para lograr
aplicaciones mas precisas y pro-
ductivas en grandes superficies.
Martinez subray6 que el objetivo
es claro: si el productor trabaja
muchas hectareas, cada aplica-
cion debe generar un rendimien-
to superior y un uso mas eficien-

te de los recursos. Un diferencial
muy valorado fue la capacitacion
oficial que brinda la empresa me-
diante DJI Academy, certifican-
do a los pilotos que adquieren
los equipos y garantizando un
manejo profesional de la tecno-
logia. Durante el evento, Agrisa
también ofrecié una promocion
especial que incluia un tanque
solido de regalo, beneficio que
se extendi6 algunos dias mas por
el interés del publico. Ademas de
los drones, la empresa presento
su linea de paneles solares, pilo-
tos automaticos, banderilleros,
equipos Agres y la topadora Ro-
land H, demostrando una oferta
integral para agricultura y gana-
deria. Finalmente, Agrisa agra-
deci6 a la organizacion y a todos
los productores que visitaron el
stand, invitandolos a volver el
proximo afno con nuevas oportu-
nidades y mas innovacion.

Rieder & Cia. presento novedades en la “Noche Valtra”

a compaiiia presentd noveda-

des de la linea Valtra, ademas
de ratificar el acompanamien-
to permanente al cliente, con un
seguimiento cercano a sus nece-
sidades. Organizo la “Noche Val-
tra”, el viernes 5 de diciembre, en
su stand del predio ferial, en la
muestra considerada como una
de las mas importantes del calen-
dario agricola nacional. Directivos
y colaboradores locales asistieron
en todo a los visitantes, en espe-
cial durante la velada central, que
sirvi6 como plataforma princi-
pal para las novedades. Entre las
propuestas destacadas, se exhi-
bi6é un tractor Valtra de la Serie

Q, de lanzamiento reciente este
ano, que capto la atencion por su
disefio innovador, su diferencia-
cion de color y su procedencia,
convirtiéndose en la gran estre-
lla del stand. “Es un evento muy
importante para nuestra sucursal
porque nos acerca mucho a los
productores”, sefialé Felipe Fer-
nandez, jefe de la sucursal de Rie-
der & Cia en Encarnacion. Ade-
mas, el entrevistado valoro la gran
respuesta del publico que se hizo
presente durante toda la feria. La
propuesta tecnologica se com-
pletd con otras alternativas adap-
tadas a las distintas necesidades
del productor moderno. Asi, es-
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pecial mencion se dio a la plan-
tadora Momentum de 18 lineas,
la cual, con la Serie Q de Valtra,
representa una combinacion es-
tratégica para el productor, aten-
diendo que ambos equipos fue-
ron pensados para ofrecer mayor
economia, potencia y, sobre todo,
productividad en el campo, se
menciond durante la tradicional
“Noche Valtra”, mientras clientes
y amigos compartieron el espa-
cio de intercambio y camaraderia.
Guillermo Zayas, gerente comer-
cial de Rieder & Cia, aprovecho
para subrayar que la gama de
productos de la Serie Q es apre-
ciada por las ventajas de la linea,
caracterizada por su alto nivel
tecnologico. Igualmente, desde
la empresa se agradecid especial-
mente a los productores que se
acercaron al stand y acompafa-
ron las actividades durante toda
la semana, al tiempo de invitar a
visitar la sucursal en Encarnacion,
en el km 10 de la ruta PY06, donde
el equipo comercial brinda aten-
cion permanente y asesoramiento
personalizado, se resalto. =>



AGRODINAMICA

Agrofértil con la innovacion genética

grofértil dijo presente en

Agrodinamica 2025 con una
propuesta centrada en la inno-
vacion genética y en tecnologias
que apuntan a elevar la produc-
tividad y la rentabilidad del pro-
ductor. Segin explico Marcelo
Bianchessi, asesor comercial de
Semillas de Agrofértil, la empre-
sa presento las novedades de sus
cultivares de soja de marcas ex-
clusivas, con especial énfasis en
nuevos lanzamientos adaptados
a diferentes ambientes y fechas
de siembra. Entre las noveda-
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des de AGROESTE se destaco la
AS 3626 12X, el primer cultivar
de soja grupo de maduracién 6.2
con tecnologia I2X disponible
en el mercado paraguayo, que
incorpora buena tolerancia a
nematodos de la especie Meloi-
dogyne javanica, aportando una
herramienta clave para el mane-
jo sanitario en el campo. Sefialo
que este material estad orienta-
do a la region Sur, en suelos de
media a alta fertilidad, con po-
sicionamiento a partir del 5 de
septiembre. Asimismo, remar-

c6 el desempenio de la AS 3633,
que actualmente se posiciona
como la variedad de mayor po-
tencial productivo dentro de la
marca AGROESTE. Por el lado de
NEOGEN, Agrofértil presento los
lanzamientos NEO 600 12X STS,
un cultivar de grupo de madura-
cion 6.0 pensado para cierres de
siembra y altos techos producti-
vos, con elevado peso de mil se-
millas y excelente respuesta en
ambientes de alta fertilidad, ex-
plico. De igual forma, se destaco
la NEO 661 12X, desarrollada para
apertura de siembra y orientada
a explorar el maximo potencial
productivo en areas de media y
alta fertilidad. La propuesta se
completo con el portafolio de hi-
bridos de maiz Agroeste y la li-
nea de semillas con tratamiento
industrial "Star Seeds". y su pro-
puesta de Tratamiento Industrial
de Semillas (TSI). “Traemos ma-
teriales que responden a lo que
el productor necesita en el cam-
po”, concluy6 Bianchessi.

C iagropa destacé sus mas re-
cientes innovaciones orien-
tadas a potenciar el rendimiento y
la sanidad de los cultivos. Entre las
principales novedades estuvo el
lanzamiento de Bionatur IMPUL-
ZA, una nueva linea de bioestimu-
lantes desarrollada para acompa-
fiar a los cultivos en sus diferentes
estadios de crecimiento.

Bionatur IMPULZA esta formula-
do a base de macro y micronu-
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trientes combinados con extracto
de algas, lo que permite mejorar
el desarrollo fisiologico de las
plantas. El extracto de algas cum-
ple unrol clave, ya que ayuda a los
cultivos a superar situaciones de
estrés abidtico, como sequias, al-
tas temperaturas o heladas, ade-
mas de fortalecer su resistencia
natural frente a enfermedades.

Nicolas Caballero, Product Ma-
nager de Agroquimicos de Cia-

gropa, explico que la compania
también resalté otro de sus de-
sarrollos: Sforzzo Duo, un in-
secticida curasemilla que brinda
proteccion integral desde el ini-
cio del cultivo. “Este producto
garantiza una defensa completa
de la semilla y favorece un esta-
blecimiento mas sano y vigoroso
del cultivo”, sefialo.

El lanzamiento oficial de Biona-
tur IMPULZA se realizé el 3 de
diciembre, ocasion en la que un
productor compartié su testi-
monio, destacando los resultados
positivos obtenidos en su parcela
tras la aplicacion del bioestimu-
lante, especialmente en términos
de vigor, uniformidad y respuesta
frente a condiciones adversas.
Con estas innovaciones, Ciagropa
reafirma su compromiso con una
agricultura mas eficiente, sos-
tenible y adaptada a los desafios
productivos actuales.
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Bayer destaco adopcion de Intacta 2 Xtend en Paraguay en Agrodinamica

urante la edicion 2025 de

Agrodinamica, Bayer Para-
guay destacd la evolucion po-
sitiva de la plataforma Intacta 2
Xtend (i2x) y su creciente adop-
cion por parte de los producto-
res de soja a nivel pais.
Oliver Snaider, coordinador del
negocio de soja (Marketing) de
Bayer Paraguay, sefialo que la
tecnologia se encuentra actual-
mente en su cuarta campafa
comercial, correspondiente a la
zafra 2025/2026, con una pro-
yeccion de cierre de entre el
30% y 35% de participacion en el
mercado nacional. “El productor
paraguayo busca productividad
y tecnologias que entreguen re-
sultados concretos, y eso expli-
ca el crecimiento sostenido de
i2x”, afirmo.
El directivo resalté ademas los
resultados del programa Mucho
Mas Soja, una iniciativa que con-
templa 70 ensayos distribuidos

en todas las regiones productivas
del pais, en los que se compara el
desempefio de distintas tecno-
logias en condiciones reales de
campo, directamente en lotes de
productores.

Segan explico, en la campaia
2024 /2025 los resultados fueron
contundentes: en el 90% de los
ensayos se impuso una variedad
con tecnologia Intacta 2 Xtend,
con un rendimiento promedio
superior a los 470 kilos por hec-
tarea, lo que representa alrede-
dor de un 19% mas de produc-

tividad frente a las principales
variedades con tecnologia IPRO
del mercado.

En ese contexto, Snaider subra-
y6 que Intacta 2 Xtend no solo
aporta beneficios agrondmicos,
sino que se consolida como una
plataforma de productividad. En-
tre sus principales ventajas men-
ciono6 el mayor control de orugas,
gracias al uso simultaneo de tres
proteinas activas, y un manejo
mas eficiente de malezas dificiles
mediante la tolerancia al herbici-
da Dicamba.

Agrosystem destaco innovaciones para sector hortifruticola y cultives extensivos

Agrosystem presentd una
amplia gama de soluciones

tecnologicas y fertilizantes de
alto rendimiento, reafirmando su
compromiso con la innovacién y
la rentabilidad del productor.

Uno de los principales focos de la
empresa fue Agrosytem HF Hor-
tifruti, una division que Agrosys-
tem viene potenciando con fuer-
za desde este afio. A través de
esta linea, la compania ofrece

fertilizantes especialmente di-
seflados para cultivos horticolas
y fruticolas de alto valor comer-
cial, como sandia, zanahoria, re-
molacha, tomate, locote, aguaca-
te, entre otros cultivos de gran
interés economico.

Dentro de su portafolio diferen-
ciado, Agrosystem presento pro-
ductos lideres a nivel mundial,
como YaraTera Calcinit, reco-
nocido como el primer nitrato

de calcio del mercado, ademas
de YaraTera Krista-Mag, Yara-
Tera Krista-MAP, YaraTera Kris-
ta-MPK y Aqua Fert, todos orien-
tados a mejorar la nutriciéon y el
rendimiento de los cultivos hor-
tifruticolas.

Asimismo, durante la muestra, la
empresa exhibié soluciones in-
novadoras en fertilizacion YARA
para cultivos extensivos, espe-
cialmente soja y maiz. Entre los
productos destacados se en-
cuentran YaraMila 16-16-16 y Ya-
raVita Zintrac, ademas de la linea
YaraTera adaptada al segmento
hortifruticola.

En el ambito de la agricultura de
precision, Agrosystem resalto el
Monitor FGS y los equipos de mo-
nitoreo de siembra y tasa variable
de Agrotax, tecnologias que per-
miten una mayor.
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Somax celebra 16 afios con fuerte presencia en la Agrodinamica 2025

S omax present6 un amplio y di-
versificado portafolio de solu-
ciones para el productor agricola.
Entre las principales novedades,
se destaco el lanzamiento del nue-
vo insecticida Martillo, una inno-
vacion pensada para fortalecer el
manejo de plagas en los cultivos.
Durante el evento, Fernando
Ventura, gerente de especialidad
para el sur de Paraguay en Somax,
explico que la oferta de la empre-
sa abarc6o desde semillas hasta
defensivos agricolas y especiali-
dades. “Nuestra propuesta inclu-
ye las semillas de soja SoyMax,
los hibridos de maiz Nord, los hi-
bridos de sorgo Nortox, ademas
de diversas soluciones integrales
para el agricultor”, sefialo.
Ventura destacé especialmente
el proyecto de semillas de soja
SoyMax, que viene mostrando
excelentes resultados en campo.

Segun explico, se trata de varie-
dades altamente adaptadas a las
condiciones productivas de la
region, con resistencia a nema-
todos, alto potencial productivo
y una amplia gama de ciclos, que
incluyen materiales precoces, in-
termedios y tardios, brindando
mayor flexibilidad al productor.

El portafolio de Somax también
incluye una completa linea de
defensivos agricolas, compues-
ta por fungicidas, insecticidas y
herbicidas. En este marco, el lan-

zamiento del insecticida Martillo
capto la atencion del publico por
tratarse de una formulacion dife-
renciada y bien estructurada, de-
sarrollada como una herramienta
eficaz para el manejo de plagas.
Ademas, la empresa presentd su
area de especialidades, enfocada
en el manejo fisioldgico y nutri-
cional de los cultivos, el control
biologico y una linea de coadyu-
vantes disenados para mejorar la
eficiencia y la tecnologia de las
aplicaciones agricolas.

Dekalpar presento un innovador y robusto portafolio

ekalpar expuso soluciones

biologicas de Biotrop, el fun-
gicida de reciente lanzamiento
Cripton Ultra, hibridos de maiz
Dekalb, sorgos Advanta, varieda-
des de soja y la linea premium de
nutriciéon foliar Wuxal, consoli-
dando una propuesta completa
que abarca semillas, proteccion
de cultivos y nutricion.
El Dr. Hugo Gonzalez, geren-
te de Desarrollo de Mercado de
Dekalpar, destaco la importancia
de la participacion en esta edi-
cion de la feria. “Estamos muy
contentos de poder participar
en esta edicion de la Agrodina-
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mica. Fue muy satisfactorio re-
cibir a nuestros clientes del sur
del pais y compartir con ellos to-
das las novedades que tenemos
para el manejo de los cultivos”,
expreso. Gonzalez resalté que la
empresa presentd importantes
avances en distintos segmentos.
“Mostramos muchas novedades
en semillas de soja, maiz y sorgo,
ademas de soluciones biologicas
e innovaciones en proteccion de
cultivos, con lo mas nuevo en
cada linea”, explico.

Uno de los principales destaques
fueron los productos biolégicos
de Biotrop, una de las compaiiias

lideres a nivel mundial en este
segmento. En ese contexto, Gon-
zalez subrayd la incorporacion
del biofungicida Bombardeiro, el
mas vendido en Brasil y actual-
mente disponible en Paraguay.
“Bombardeiro viene a comple-
mentar el manejo sanitario, es-
pecialmente enfocado en las
enfermedades de la soja y maiz,
aportando una herramienta efi-
caz y sustentable para el agricul-
tor paraguayo”, senalo.

Otro punto relevante fue la linea
de sorgos Advanta, presentada
de manera exclusiva por Dekal-
par. Se trata de un rubro en pleno
crecimiento en Paraguay, con hi-
bridos de bajo y alto tanino, ade-
mas de sorgos graniferos, forra-
jeros y de doble proposito, que
ofrecen alternativas productivas
y versatiles para los productores.
Asimismo, la empresa destaco las
soluciones innovadoras de la li-
nea Wuxal, orientadas a la pro-
teccion y nutricion de cultivos,
reforzando el enfoque en la efi-
ciencia y el rendimiento. > 4
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Apuesta firme en el Sur de Seleccion Genética

e la mano del director de la

firma, el Ing. Agr. Hugo Pisti-
1li, Seleccion Genética marcod pre-
sencia en Agrodinamica, acompa-
flando una vez mas a productores,
cabarieros y referentes del sector
lechero. En pista se observo la ex-
celente calidad de los ejempla-
res, destacandose los principales
premios a animales de la genética
ofrecida por la empresa, al tiempo
de evidenciar el impacto positivo

que tiene para el crecimiento de la
Cuenca del Sur del pais, una de las
zonas lecheras mas importantes. El
Ing. Agr. Pistilli destaco la fortaleza
productiva de las vacas y vaquillas
presentadas durante el juzgamien-
to, subrayando que se trata de ani-
males con gran longevidad y ex-
celente capacidad lechera. Segin
explico, en la muestra se pudieron
observar vacas de mucha vida pro-
ductiva y vaquillas con una genéti-

ca sobresaliente, hijas de toros de
reconocida trayectoria internacio-
nal como REVELATION y RUPERT,
lineas que Seleccion Genética vie-
ne desarrollando fuertemente en
la region Sur. Remarcéd que estos
resultados confirman el impacto
positivo de la genética Select Sires
en los sistemas productivos locales,
aportando animales robustos, efi-
cientes y adaptados a las exigencias
de la produccion lechera intensiva.
Asimismo, valoré el compromiso
de los productores y cabafieros que
participaron del evento, destacan-
do el esfuerzo que implica presen-
tar animales de alta produccion en
un mes de temperaturas elevadas,
especialmente vacas sometidas a
sistemas de tres ordenos diarios.
Finalmente, el directivo expresé su
reconocimiento a la organizacion
de Agrodinamica 2025 por el espa-
cio brindado a la lecheria.

Agrotec celebro 35 afos y destaco innovaciones

n un afo muy especial, Agro-

tec celebro su 35° aniversario,
reafirmando su compromiso con
el productor paraguayo y presen-
tando soluciones de alta perfor-
mance en maiz y soja basadas en
innovacion, respaldo técnico y re-
sultados comprobados en campo.
Uno de los principales destaques
del stand fue la presentacion de
fertilizantes MicroEssentials en
alianza con Mosaic, reconocida
por su 6ptima eficiencia nutricio-
nal y por demostrar incrementos
significativos en rendimiento en
distintos sistemas productivos.
Jonas Ambrosini, Gerente Nacio-
nal de Ventas de Agrotec, sefiald
que la empresa ha construido a
lo largo de los afios un portafolio
moderno de productos y semillas,
destacando que el principal dife-
rencial es su equipo humano alta-
mente capacitado. “Agrotec nacio
hace 35 afos brindando asesora-
miento agrondmico, y esa sigue
siendo nuestra esencia. Mas alla de

los productos de alta performance,
contamos con un equipo profesio-
nal que acompana al productor en
su dia a dia, con recomendaciones
basadas en evidencia agronémica”,
expreso.

De cara al futuro, la empresa
mantiene una vision alineada con
las nuevas demandas de la agri-
cultura moderna, incorporando
tecnologias disponibles a nivel
mundial y adaptandolas a las con-
diciones locales. “Nuestro com-
promiso es proveer al productor
paraguayo los productos mas
modernos, eficientes y sustenta-
bles, respaldados por un equipo

técnico entrenado y preparado
para los desafios actuales y futu-
ros del agro”, destac6é Ambrosini.

GENETICA DESTACADA

EN MAIZ Y SOJA

Miguel Ortiz, gerente de la region
Sur, resalt6 los nuevos hibridos de
maiz Pioneer, entre ellos el P3322
PWU, un material saper precoz
que se caracteriza por su excelente
sanidad de tallo y raiz, ademas de
una destacada caja productiva. En
soja, Agrotec present6 su renovado
portafolio y destaco la 64IX64 12X,
una variedad exclusiva de Agrotec,
que viene demostrando un muy
buen potencial productivo en en-
sayos y lotes comerciales.
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Tecnomyl destaco innovacion y tecnologia

ecnomyl expuso sus ualtimos

lanzamientos en fungicidas,
insecticidas, herbicidas, soluciones
biologicas, tecnologia de aplicacion,
ademas de la linea de fertilizantes
Macromix y los hibridos de maiz
Agroceres, de los cuales Tecnomyl
es representante en Paraguay.
Lucas Becker, gerente comercial
para Paraguay, Uruguay y Boli-
via, destaco la trayectoria de la
compaiiia y su compromiso con
la innovacion. “Tecnomyl esta en
la vanguardia de la agricultura
desde hace mas de tres décadas.
El proximo ano cumpliremos 35
anos de historia, acompanando el
desarrollo productivo del pais con
tecnologia y nuevas herramientas
para el productor”, afirmo.
En cuanto a genética de maiz,
Becker resaltd el desempeiio de

los hibridos AG 8701 VT PRO4,
AG 9035 VT PRO3 y AG 8606 VT
PRO4, que se destacan en distin-
tas regiones del Paraguay por su
productividad y estabilidad. “So-
mos especialistas en desarrollar
soluciones que realmente ayuden
al productor a mejorar su manejo
y rendimiento”, sefialo.

Entre las principales novedades
presentadas en la Agrodinamica se
encuentran Vigilant Duo, un inno-

vador pack que combina biol6gicos
y quimicos para el control y la pre-
vencion de enfermedades en soja,
ademas de productos como Tec-
care: y Prosoy Total, que forman
parte de un portafolio integral para
el manejo sanitario de los cultivos.
La empresa también lanz6 Ma-
cromix Prime, una linea comple-
ta de fertilizantes NPK en grano,
enriquecida con micronutrientes,
disenada para cubrir las necesi-
dades nutricionales de diversos
cultivos. “Ademas de los elemen-
tos macroesenciales, incorpora-
mos micronutrientes clave para
lograr una nutricién mas eficien-
te”, explico el directivo.

Otro de los lanzamientos destaca-
dos fue Absolute Trio, una tecno-
logia de aplicacion que acttia como
aceite formulante, mejorando la
cobertura, adherencia y penetra-
cion de los productos en la hoja.
“Es una herramienta segura que
optimiza las aplicaciones y brinda
al productor mayor eficiencia en
el campo”, indic6 Becker.

Tracto, tecnologia y nuevas soluciones para el productor

a participacion de Tracto

Agro Vial en Agrodindmica
2025 volvi6 a consolidar a la em-
presa como uno de los actores
mas dinamicos en el mercado de
magquinaria agricola y ganadera.
Jorge Cariete, asesor comercial
de la firma en la region de Itapta,
destacé que una vez mas la expo-
sicion represento un éxito rotun-
do, con promociones especiales
y una amplia gama de novedades
que atrajeron a productores de

toda la zona. Cafete explicO que
la empresa acomparid a los visi-
tantes con multiples alternativas
orientadas tanto al rubro agricola
como al ganadero. En esta edi-
cion, Tracto Agro Vial present6 su
robusta linea de tractores, un seg-
mento en el que la empresa viene
creciendo con fuerza, ademas de
su oferta de plantadoras, equipos
de siembra y maquinaria de cons-
truccion. Esta diversidad de pro-
ductos responde a la necesidad
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de los productores de contar con
soluciones confiables para cada
etapa de su sistema productivo.
Subray6 que la region atraviesa
un proceso de fuerte tecnifica-
cion, con productores que buscan
modernizar sus cultivos mediante
herramientas de ultima genera-
cion. Por ello, la empresa se man-
tiene actualizada y preparada para
ofrecer equipamientos innovado-
res que acompanen la tendencia
de mayor eficiencia y precision
en el campo. Asimismo, record6
que la zona continta siendo emi-
nentemente agricola, aunque cada
vez incorpora mas actividades
ganaderas, lo que exige maquina-
ria versatil y adaptada a distintos
sistemas. Durante la muestra, el
stand de Tracto Agro Vial recibio
a numerosos clientes interesados
en conocer las nuevas propuestas,
generandose varias negociaciones
y consultas técnicas.
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Tape Ruvicha, liderazgo reafirmado

L a participaciéon de Tape Ru-
vicha en Agrodinamica 2025
volvié a demostrar el peso y la
trayectoria de una empresa que
ya es referente en el sector agri-
cola paraguayo. Asi lo expreso
Victor Servin, gerente general
de la firma, quien destacd que
la muestra de Colonias Unidas
es un evento en el que “no hay
que faltar”. Seialé que esta edi-
cion present6 notables cambios,
especialmente en la variedad
de equipamientos y accesorios,
muchos de ellos fabricados en el
pais, lo que consideré un valor
enorme para la industria nacio-

nal. Aunque los negocios no se
concretan necesariamente du-
rante la semana de exposicion,
explico que la mayor actividad
comercial suele darse al inicio
de la cosecha de arroz o en los
meses de soja, momentos don-
de el productor toma decisiones
de inversion mas concretas. Uno
de los aspectos que mas destaco
fue el avance del financiamiento
agricola. La presencia de diver-
sos bancos con tasas histérica-
mente bajas y la incorporacion
del leasing como herramienta
generaron nuevas posibilidades
para el productor, permitiendo

deducciones y flexibilidad para
renovar maquinaria. Esto, afir-
mo, ya esta siendo evaluado por
muchos clientes como una op-
cion atractiva y eficiente. Tam-
bién resalté el fuerte compo-
nente tecnoldgico del sector en
donde la empresa tiene especial
foco. Record6 que, aunque en el
mundo recién se habla de autos
autonomos, Paraguay ya cuenta
desde hace dos afios con cose-
chadoras y tractores auténomos,
guiados por GPS y programacion
computarizada. La exposicion
también fue escenario para pre-
sentar todo el portafolio de pro-
ductos Ford, desde pick-ups has-
ta SUVs. Modelos emblematicos
como la Ranger Raptor captaron
gran interés del pablico. Uno de
los valores mas destacados de
Tape Ruvicha es su servicio de
asistencia 24 horas, atendido no
por un call center sino por técni-
cos especializados en vehiculos,
tractores y cosechadoras. Esto,
explico permite resolver muchas
consultas y garantizar un acom-
pafiamiento permanente.

Todas las novedades de New Holland para el Sur

La marca New Holland tuvo
una destacada participacion
en el stand de Tape Ruvicha,
donde exhibi6 la amplitud y for-
taleza de su portafolio de solu-
ciones para el productor agro-
pecuario. Augusto Ruiz, gerente
de New Holland en Tape Ruvi-
cha, destaco que la firma llego
a la muestra con una propuesta
integral que abarca desde trac-
tores de menor potencia hasta
equipos de alta capacidad, adap-
tados a las distintas realidades
productivas del pais. Durante la
exposicion, New Holland pre-
sento su linea completa de trac-
tores, que va desde los modelos
de 70 HP hasta los de 260 HP,
cubriendo las necesidades tanto
de pequefios como de grandes
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productores. Ademas, se exhi-
bieron las cosechadoras de las
lineas PC y CR, junto con infor-
macion detallada sobre los nue-
vos lanzamientos que la marca
viene incorporando al mercado.
A esto se sumo una fuerte pre-
sencia de la linea forrajera y de
la linea de pulverizacion, con los
pulverizadores autopropulsados

SP, orientados a una aplicacion
eficiente y precisa. Uno de los
ejes centrales del stand fue la
agricultura de precision, con un
espacio especialmente destina-
do a mostrar los distintos equi-
pos y tecnologias. Esto, indico,
posibilita optimizar el manejo
de los cultivos y mejorar la efi-
ciencia productiva, gracias a la
ultima generacion en tecnologia
que ofrece New Holland.

2025



Salto cualitativo, en lanzamiento de ProSoil

L a empresa ProSoil tuvo una
participacion destacada en
Agrodinamica 2025 con el lanza-
miento oficial de una nueva tec-
nologia incorporada a su maqui-
na Eficaz Ultra. Fue el jueves 4 de
diciembre. El ingeniero agronomo
Marcos Reckziegel, gerente co-
mercial de la firma, destacé que la
muestra fue el escenario ideal para
presentar esta evolucion tecno-
logica desarrollada integramente
en Paraguay. Segin explico, Pro-
Soil viene fabricando maquinas
agricolas desde hace mas de nue-

ve anos y este nuevo lanzamiento
representa un salto cualitativo en
términos de tecnologia aplicada
al campo. La nueva Eficaz Ultra
incorpora funciones de alto nivel
como cortes por seccion y tasa
variable, posicionandose entre las
maquinas mas avanzadas disponi-
bles actualmente para la agricul-
tura moderna. Durante el agasajo
del jueves 4, se brindaron detalles
de la nueva propuesta. Se trata de
un equipo que puede adaptarse a
cualquier plantadora, lo que amplia
notablemente su alcance y versa-

tilidad para distintos sistemas pro-
ductivos. Subray6 que este desa-
rrollo demuestra que en Paraguay
también se producen maquinas
de altisima tecnologia, capaces de
competir con las mejores solucio-
nes del mercado. Ademas, remarco
que uno de los grandes diferencia-
les de ProSoil es su servicio de pos-
venta y la calidad constante que la
empresa ofrece a sus clientes, as-
pectos que han permitido consoli-
dar una relacion cercanay de con-
fianza con los productores. Entre
los beneficios concretos de la nue-
va tecnologia, Eficaz Ultra permite
un uso mucho mas eficiente de los
insumos, evitando superposiciones
y excesos de producto gracias a la
precision en la aplicacion. Esto se
traduce en un ahorro significativo
para el productor, en un contexto
donde la optimizacion de costos es
clave, explico. Finalmente, el direc-
tivo agradecio a clientes y amigos
que acompanaron el lanzamiento
durante Agrodinamica 2025.

Nuseed, protagonista de la mano del hibrido SPRING Té60

n el marco de Agrodinamica

2025, Nuseed tuvo una par-
ticipacion sobresaliente al pre-
sentar su amplio portafolio de
materiales adaptados a las con-
diciones productivas de la region.
Sebastian Vazquez, representan-
te comercial de Nufarm en Para-
guay, destaco el trabajo realiza-
do durante la muestra, donde se
exhibieron distintos hibridos de
sorgo, con especial énfasis en el
SPRING T60, un material que vie-

ne logrando un posicionamiento
muy fuerte entre los producto-
res. Segan explico, el hibrido se
destaco claramente en los ensa-
yos realizados por la Cooperativa
Colonias Unidas, donde obtuvo
el primer lugar entre todos los
graniferos evaluados en la par-
cela experimental. Remarco que
el SPRING T60 es una alternati-
va segura para el productor que
busca estabilidad y altos rendi-
mientos. A su vez, Nuseed cuenta
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con otras opciones dentro de su
portafolio, como el hibrido FOX,
orientado a quienes prefieren
materiales de bajo tanino y ci-
clos cortos o precoces. También
se presentd el NUGRAIN 430, un
sorgo de ciclo largo y alto poten-
cial de rinde, recomendado para
la apertura de la siembra, inme-
diatamente después de la cosecha
de la primera soja. La propuesta
de hibridos de sorgo se completo
con el JOWAR SHORT, un sorgo
blanco stper precoz y totalmente
libre de taninos, que mostro ex-
celentes resultados en la Gltima
campana de zafrifia y se posicio-
no para desarrollar esquemas de
rotacion intensiva con hasta tres
cultivos al ano. Finalmente, des-
taco el material silero NUSIL 484,
de ciclo intermedio a largo y con
un alto potencial de produccion
de masa verde, que en la region
alcanza entre 50 y 70 toneladas
por hectarea.
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IASA destaco robusto portafolio y premio campeonato 2025

ASA volvio a decir presente en

la edicion 2025 de Agrodina-
mica. La firma no solo presento
su portafolio de hibridos y so-
luciones para el productor, sino
que ademas realiz6 el cierre ofi-
cial del campeonato “Campeo-
nes del Campo 2025 - Zafrina”
en Itapua, enfocado en hibridos
de sorgo, que culmin6é con una
premiaciéon y una cena de con-
fraternidad junto a productores
y aliados estratégicos.
Durante el evento mostré tec-
nologias orientadas a mejorar el
rendimiento y la rentabilidad en
el campo. Dario Galeano, gerente
regional sur de IASA, destaco la
importancia de la participacion
en Agrodinamica y agradeci6 la
visita de los productores de la re-
gion. “Estamos aqui para mostrar
tecnologia y parte de nuestro
portafolio, especialmente el hi-
brido de maiz FS615 de Forseed,
disponible en la Cooperativa Co-

lonias Unidas, ademas de toda
nuestra linea de fertilizantes y
productos como Cultive, Valore,
MicroPhos y Total S”, sefalo.

Por su parte, Vagner Ariano Sil-
va, coordinador de Forseed Para-
guay, resaltd el valor estratégico
de Agrodindmica como espacio
de transferencia tecnologica. “Es
un evento que reune tecnologia y
soluciones de alto rendimiento. En
esta edicion presentamos el hibri-
do de sorgo FS66SG, que viene des-
tacandose por su comportamiento
en la region, reafirmando nuestro

compromiso de ofrecer materiales
que respondan a las necesidades
reales del productor”, indico.

Premiacion. Durante la Agrodi-
namica 2025, IASAy Forseed tam-
bién realizaron la premiacion del
concurso “Campeones del Campo
2025 - Zafrina”, que reconoci6 a
los productores con mejores re-
sultados productivos y rentabili-
dad en sorgo. La actividad marco
el cierre de una campafna com-
pleta de zafrifia, celebrada junto a
productores de la region.

Rizobacter presento sus innovaciones

R izobacter participd con un
stand renovado, donde exhi-
bio sus ultimas innovaciones tec-
nologicas orientadas a mejorar la
eficiencia y rentabilidad del pro-
ductor agricola.

Entre las principales propuestas
se destacO Rizospray Extremo,
el coadyuvante de altima gene-
racion disehado para garantizar
maxima calidad y eficiencia en
las aplicaciones, asi como Ate-

rix, un biofungicida reciente-
mente lanzado para el manejo
de enfermedades en el cultivo
de soja. Todo esto acompanado
por la reconocida orientacion
técnica y profesional que carac-
teriza a la marca.

El Ing. Agr. Ricardo Pagel, res-
ponsable del servicio técnico
de Rizobacter en la zona sur del
pais, destaco la importancia de
acompafar una vez mas a Agro-

dinamica y agradecio6 la confian-
za de los productores. “Como
siempre, Rizobacter apoyando a
Agrodinamica y agradeciendo a
todos los productores. En esta
edicion estamos muy enfocados
en mostrar el manejo adecuado
de cada una de nuestras aplica-
ciones, haciendo especial hin-
capié en la calidad de las aplica-
ciones y en los beneficios que se
logran con el uso correcto de un
buen coadyuvante”, expreso.

En ese sentido, Pagel resalt6 las
cualidades de Rizospray Extre-
mo, un producto formulado con
organosiliconas y aceite vegetal
refinado modificado, que lo con-
vierte en un coadyuvante Gnico y
de amplio espectro. “Permite que
cada gota del defensivo agricola
llegue al objetivo del productor.
Este es un punto clave en el que
ponemos mucho énfasis durante
Agrodinamica”, sefalo.
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CGS e YPF en Agrodinamica con propuestas innovadoras

a empresa CGS, representan-

te oficial de la marca YPF en
nuestro pais, marcé presencia en
Agrodinamica 2025 donde pre-
sentd una propuesta orientada a
ofrecer soluciones confiables e
innovadoras para el cuidado de
la maquinaria agricola y la exten-
sion de la vida ttil de los motores,
acompanando las exigencias del
trabajo diario en el campo.
El Sefior Carlos Alberto Gémez,
Gerente de Ventas de CGS dio a
conocer el portafolio de YPF, di-
sefiado para brindar mayor ren-
dimiento, proteccién y confianza
en cada jornada productiva. Des-
taco que el objetivo principal de la
firma es acompanar la evoluciéon
del agro moderno con productos
de alta tecnologia, adaptados a las
nuevas demandas del parque de
magquinarias agricolas.
Goémez manifestd la satisfaccion
de los resultados logrados y re-
conoci6 que el Sur es una region
importante para el desarrollo del
pais, por lo que CGS apost6 par-
ticipar por primera vez en este
evento tradicional agrotecnold-
gico. Resaltd que el compromiso
de la firma es igualmente ofrecer
soluciones amigables con el am-
biente y en la region; YPF ofrece
no solo productos de calidad, sino
que de una elevada tecnologia
adaptada a los mas altos estanda-
res internacionales.
Asimismo, record6 que la marca
YPF esta ligada al agro, el transpor-
te e Industrias desde hace muchos

anos. En Argentina la Empresa YPF
cuenta con acuerdos comerciales
con varias fabricas de maquinarias
que utilizan y recomiendan como
primer llenado del motor, comple-
mento que esa garantia y respaldo
que da la compaiiia, CGS lo traslada
a sus distribuidores para que a su
vez ellos respalden lo que le estan
proveyendo al usuario y/o cliente.

ALGUNOS DE LOS PRODUCTOS
EXHIBIDOS FUERON

Linea Extravida, desarrollada
para motores diésel pesados, que
ha evolucionado desde formula-
ciones minerales hacia productos
semisintéticos y totalmente sin-
téticos, capaces de responder a
equipos cada vez mas exigentes y
con mayores estandares técnicos.
Linea Elaion Auro, lubricante pre-

mium de YPF, para utilitarios, SUV
y camionetas de alta exigencia.
Son productos de alta gama.

Un nuevo producto mostrado es
el ROD, desarrollado para mo-
tos, motocicletas y motores de 2
Tiempos; reafirmando su estra-
tegia de expansion en el mercado
paraguayo.

Recalc6é que YPF cuenta con un
producto que se denomina AZUL
32, que es utilizado para los cata-
lizadores para neutralizar la sa-
lida de humo al medio ambiente.
A nivel mundial, los organismos
responsables del medio ambien-
te estan procurando que el lu-
bricante dentro del motor tenga
una mayor vida util para que los
cambios no sean continuos, sino
mas prolongados y si antes du-
raban tres meses, hoy tratan que
sea seis meses o mas.

Finalmente, el Senior Carlos Alber-
to Gomez expresO su agradeci-
miento a la organizacion de la feria
y al numeroso publico que visit6 el
stand, donde el "Fusca" identifi-
cado, ploteado con la marca YPF
y uno de sus productos Premium
Elaion AURO; fue muy admira-
do; destaco la buena recepcién y
el entusiasmo vivido durante el
desarrollo de la muestra, men-
cionando que, tras la experiencia
positiva vivida en esta edicion, se
confirmaria la participacion en el
2026, con el posicionamiento de la
marca YPF dandole un acompana-
miento a los distribuidores zona-
les al lado del productor, haciendo
honor al slogan de la empresa Im-
pulsando el Desarrollo. CA



BOX EMPRESARIAL

Agrofértil inauguro silo en
Capitan Bado y consolida su
presencia en el norte del pais

AGROFERTIL LLEVO A CABO LA INAUGURACION OFICIAL DEL “SILO AGROFERTIL CAPITAN BADO”,
UNA NUEVA UNIDAD DE ACOPIO DE GRANOS QUE CONSOLIDA SU ROL COMO ALIADO ESTRATE-
GICO DEL PRODUCTOR, IMPULSANDO EL CRECIMIENTO SOSTENIBLE DEL AGRO Y LA CONSTRUC-
CION DE UN FUTURO MAS PROSPERO A TRAVES EL DESARROLLO DE LAS ECONOMIAS LOCALES.

a apertura del Silo Agrofér-
L til Capitan Bado marc6 un

nuevo hito en la historia
de la empresa, representando un
paso estratégico en su mision de
acompanar al productor de ma-
nera integral, mediante la provi-
sién de soluciones innovadoras e
insumos de alta calidad y unida-
des de acopio de granos moder-
nas, confiables y transparentes
para la comercializacion de su
produccion.
El evento reunio a directivos y
colaboradores de Agrofértil, au-
toridades locales, productores y
clientes de la region, proveedo-
res, representantes de gremios
de la produccién, prestadores de
servicios, entidades bancarias,

medios de comunicacion e invita-
dos especiales.

Durante su discurso, Paulo Sara-
bia, director comercial de Agro-

fértil, enfatiz6 que la inauguracion
del silo en Capitan Bado forma
parte de un plan de inversiones
sostenido, orientado a fortalecer
la infraestructura agroindustrial
del pais y a estar cada vez mas
cerca del productor, especialmen-
te en el momento mas importante
del ciclo productivo: la cosecha.
“Nuestro crecimiento a lo largo
de mas de 32 afios en Paraguay se
construyo junto a los productores,
atravesando distintos contextos,
pero siempre caminando juntos,
con confianza, compromiso Yy
transparencia como valores fun-
damentales”, expreso.

UNA INVERSIﬁ[\I PENSADA
PARA LA REGION
Al referirse a los motivos que im-

CAMPO AGROPECUARIO | 54 | DICIEMBRE 2025



pulsaron la instalacién del silo en
la zona, Paulo Sarabia destacé
el enorme potencial agricola de
Capitan Bado y del departamen-
to de Amambay. “Esta region es
clave dentro del mapa producti-
vo del Paraguay, y para Agrofértil
es un orgullo invertir aqui, acom-
pafiando a quienes trabajan dia a
dia para producir alimentos para
el mundo”, afirmo.

Asimismo, subrayé que la inver-
sién no solo fortalece al sector
productivo, sino que también
genera un impacto positivo en la
comunidad, al dinamizar la eco-
nomia local y crear nuevas opor-
tunidades de desarrollo para Ca-
pitan Bado.

CAPACIDAD, EFICIENCIA Y
TECNOLOGIA PARA UNA GESTION
SEGURA DE GRANOS

Segin inform6 Vanderlei Tave-
la, gerente comercial de Granos
de Agrofértil, el nuevo silo dispo-
ne de una capacidad de almace-
namiento de 32.000 toneladas y
pasa a integrarse a la red nacional
de la empresa, conformada por
29 unidades de acopio estratégi-
camente ubicadas, que totalizan
651.000 toneladas de almacena-
miento, ademas de dos puertos
con una capacidad conjunta de
129.000 toneladas, alcanzando
una capacidad estatica total de
780.000 toneladas.

El Silo Agrofértil Capitan Bado
fue disefiado bajo estrictos es-
tandares técnicos que garantizan
eficiencia, seguridad en el mane-
jo de granos y una logistica acor-

de a las necesidades productivas
de la region.

La unidad cuenta con modernos
sistemas de recepcion, limpieza,
secado y conservacion de gra-
nos, lo que permite preservar la
calidad de la produccion desde
el ingreso hasta su posterior co-
mercializacion. Su disefio ope-
rativo apunta a optimizar los
tiempos de descarga en cose-
cha, minimizar costos logisticos
y ofrecer mayor previsibilidad al
productor, especialmente en pe-
riodos de alta demanda.

IMPACTO PRODUCTIVO, SOCIAL Y
AMBIENTAL

De acuerdo con Clevison Mon-
dardo, gerente comercial general
de Agrofertil, la instalacion del
silo en Capitan Bado constituye
una apuesta significativa en tér-
minos de impacto social, al dina-
mizar la economia local mediante
la generacion de empleo, el de-
sarrollo de servicios asociados y
la integracion de la comunidad
al crecimiento del sector agroin-
dustrial.

El cuidado del medio ambiente
es uno de los principales pila-
res de Agrofértil. En tal sentido,
Clevison menciondé que “este
compromiso se tangibiliza a tra-
vés del apoyo al Sistema de Ges-
tion de Envases Vacios (Sigev),
que promueve la correcta ma-
nipulacion y disposicion final de
los envases vacios de defensivos
agricolas”.

El Sigev operara en el nuevo Silo
Agrofértil Capitan Bado, ofre-
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ciendo a los productores un
espacio seguro para la entrega
de estos materiales y contribu-
yendo a la proteccién del medio
ambiente y de las comunidades
rurales.

LIDERAZGO QUE TRANSFORMA
Con esta inversion estratégica,
Agrofértil reafirma su liderazgo y
vision empresarial a largo plazo.
“Producir alimentos para el
mundo de forma sostenible y
construir, junto con los produc-
tores, un futuro prospero para
las nuevas generaciones es el
proposito que guia cada una de
nuestras acciones”, puntualizo
Paulo Sarabia.

SOBRE GRUPO SARABIA

El Grupo Sarabiaes lider del
agronegocio en Paraguay, ac-
tuando en otros paises de Améri-
ca del Sur como Brasil y Bolivia,
en los segmentos de produccion
y comercializacion de defensivos
agricolas, fertilizantes y acopio
de granos. A través de sus em-
presas Tecnomyl, Agrofértil, H20
Innovation, YVY, GS3, Agrope-
cuaria Campos Nuevos y Agro-
pecuaria Cataratas impulsa una
agricultura innovadora y soste-
nible. Sus directivos, José Mar-
cos Sarabia, Paulo Sergio Sarabia
y Antonio Ivar Sarabia participan
activamente en acciones de Res-
ponsabilidad Social Empresarial,
promoviendo actividades en be-
neficio de los sectores mas vul-
nerables y del cuidado del medio
ambiente. CA



COOPERATIVAS

ANO INTERNACIONAL DE LAS COOPERATIVAS
Concopar fortalece el
cooperativismo en el Sur

LA CONFEDERACION DE COOPERATIVAS RURALES DEL PARAGUAY (CONCOPAR) REAFIR-
MO SU COMPROMISO CON EL DESARROLLO TERRITORIAL AL REALIZAR UN IMPORTANTE
ENCUENTRO COOPERATIVO EN EL SUR DEL PAIS, EN EL MARCO DEL ANO INTERNACIO-
NAL DE LAS COOPERATIVAS. La actividad tuvo lugar el 3 de diciembre en el quincho
de la Cooperativa Colonias Unidas, en la ciudad de Hohenau (Itapua).

C ooperativistas provenien-
tes de diversas regiones del
Paraguay participaron del
evento organizado por Concopar.
La apertura del evento estuvo a
cargo de su presidente, Simona Ca-
vazzutti, quien resalto el rol activo
de la Confederacion en zonas don-
de otras instituciones no siempre
logran llegar. En su discurso, des-
taco que las entidades solidarias del
interior son verdaderos motores de
desarrollo econdémico y social, y su-
bray6 que el trabajo de la organiza-
cién cobra sentido gracias al com-
promiso de sus socios. “Si Concopar
tiene solamente ocho afios y logro
hacer tanta cosa y posicionarse tan
bien, es por el trabajo de los so-
cios, es porque tenemos centrales

IDENTIDAD
COOPERATIVA

y federaciones, todas del interior,
porque ese es el sentido. Tener una
confederacion que realmente re-
presente las cooperativas del inte-
rior del Paraguay y no de la capital.
Todas tienen algo en comun, tene-
mos nuestro principio cooperativo,
tenemos el trabajo sobre todo en
nuestras comunidades para darle
una vida mejor a nuestros socios,
para tener puestos de trabajo”.

Anadi6 que esto se fortalece con
el hecho que las empresas soli-
darias sean tan importantes en la
economia y que derivé en que el
ano 2025 sea declarado por Na-
ciones Unidas Ano Internacional
de las Cooperativas. “Este afo
fuimos alrededor del mundo fes-
tejando ese ano internacional en

muchos paises y realmente vimos
como las cooperativas tienen, a
través de sus principios, de sus
valores, esa incidencia en cada
comunidad para desarrollar cada
comunidad”, refirio.

El encuentro cont6 ademas con la
presencia especial del presidente
de la Alianza Cooperativa Interna-
cional (ACI), Ariel Guarco, quien va-
loré la importancia de visibilizar el
impacto del cooperativismo a nivel
global. El dirigente record6 que el
movimiento cooperativo agrupa a
mas de tres millones de cooperati-
vas y a alrededor de 1.200 millones
de personas en el mundo, y expre-
sO6 su entusiasmo por reflexionar
junto a Concopar sobre los desa-
fios y oportunidades del sector.
También destac6 la “Identidad
Cooperativa”, impulsada por la
Junta Directiva de Concopar, pre-
sentacion a cargo de Pedro Yasu-
da, directivo de la Confederacion y
representante de la Central Nikkei,
quien explico que los siete princi-
pios cooperativos constituyen la
base que orienta las acciones insti-
tucionales. El evento concluy6 con
el reconocimiento a las entidades
socias, agradeciendo el apoyo per-
manente y el compromiso con el
crecimiento del cooperativismo
nacional, seguido de una cena de
confraternizacion. CA
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Productos

SO BLANGA

Pasta - Harina - Galleta Molida

iNUEVO PRODUCTO!

Harina 000

FIDEERA 50 KG

HARINA DE TRIGO |
Harina de Trigo Enriquecida con Hierro y Vitaminas
Tipo 000 Fideera
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g " Agricola de Produccion SOM

PESO NETO: 50 Kg
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somaxagro.com
Distribuidor Autorizado
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@ c o R T E vA"“' Agrisure Viptera® es una marca registrada y utilizada bajo licencia de Syngenta Group Company. La tecnologia Agrisure® incorporada en estas

semillas se comercializa bajo la licencia de Syngenta Crop Protection AG. LibertyLink® es marca registrada de BASF. Todos los
. . herbicidas/guimicos utilizados con este producto deben estar debidamente registrados por SENAVE y utilizarse de acuerdo con las etiquetas de
agriscience herbicidas/quimicos y las leyes aplicables. ™ ® Marcas registradas de Corteva Agriscience y sus empresas afiliadas. ©2021 Corteva.



HASTA 6 ANOS DE PLAZO TASAS DESDE B,EI] % 1 ANO DE GARANTIA

sin imite de hora

PALA CARGADORA

PRI T AEVWANTE

3.500KG

‘ThbR DE PALE

21M3

1
*Consultar planes que aplican
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Casa Central: Ay, Atigar N* 1945, Asuncion Tel.: (021)214 114 - Suc. Encamacién. Ruta 6 Km. 10 Tel.; {(071) 218 2900
Suc. Lormna Plata (Chaco): Av. Central 1315 Tel.: (0482) 253 180/ 253 267 - Suc. Banta Rita: Ruta B Km.. 212.5 Tel.: (0673) 221 045/ 220151
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